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Podcast Konkurrenten

Avsnitt 7: Bank och fondmarknaden

Textversion av Konkurrenten avsnitt 8 (publicerat 24 februari 2016), vill du hellre lyssna pa avsnittet kan du ta del
av det pa var webbplats www.konkurrensverket.se/konkurrenten.

Ola Billger:
Hjartligt valkomna till Konkurrenten, Konkurrensverkets poddsandning. Johan
Hedelin, chef for analysavdelningen pa Konkurrensverket, hjartligt valkommen.

Johan Hedelin:
Tack.

Ola Billger:
Arvid Fredenberg, chefsekonom pa Konkurrensverket, hjartligt vilkommen till
dig ocksa.

Arvid Fredenberg:
Tack.

Ola Billger:

I dag ska vi framfor allt titta pa bankmarknaden och hur konsumenterna klarar
sig pa den i Sverige. Om jag borjar med att stdlla fragan ungefar s& har: Vi ser att
de fyra storbankerna regelmassigt levererar miljardvinster, per bank och per
kvartal. Sett till vinsterna pa den har marknaden och sett till antalet storbanker.
Vad sdger det oss om konkurrensen Johan Hedelin?

Johan Hedelin:

Man kan val sdga att ju fler banker desto battre konkurrens och ju battre
konkurrens desto lagre vinster. Sedan ar det svart att uttala sig om absolut belopp
pa en miljard men de sambanden galler.
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Ola Billger:
Arvid ar det dalig konkurrens pa den svenska bankmarknaden?

Arvid Fredenberg:

Det ser ut som en marknad som det ar fantastiskt Ilonsamt att vara verksam pa, sa
det borde val attrahera nya aktorer som trader in pa den marknaden. Som det ser
ut behaller de fyra storbankerna sina marknadsandelar ganska vél och det tyder
val pa att det dr ndgonting som é&r fel pa marknaden.

Ola Billger:
Hur drabbas konsumenterna pa en sddan har marknad rent generellt?

Arvid Fredenberg:

Ja, de hér vinsterna kommer ju ndgonstans ifran. Det ar ju fran rantemarginaler
och provisionsintédkter, sa det kommer ju fran kunderna. Sa det ar ju kunderna
som betalar.

Ola Billger:

Ar det sa att kunderna inte forstar sitt eget basta eller finns det en troghet pa den
har marknaden? Nagonstans ar det vél s& att kunderna véljer vl bank, Johan
Hedelin?

Johan Hedelin:

Det ar ratt sa latt att hitta den dér trogheten. Vi har ju tittat sarskilt pa fond-
marknaden och folk gar ju valdigt mycket pa sdakerhet. Vi har ju ocksa noterat att
storbankernas kunder jamfor mindre, de bevakar litet mindre sina innehav och de
verkar lite mindre priskdnsliga och ar beredda att betala litet mer. Och det kan
man naturligtvis tolka pa manga satt. Att de har en overldagsen produkt. Det kan
ju finnas vdldigt manga andra forklaringar ocksa. Vi kommer att grava litet mer i
det har och kommer med en rapport dar vi kartlagger konkurrensen per
delmarknad, for jag menar bankmarknaden, banker gor ju vildigt manga olika
saker. De bade lanar in och ut pengar och erbjuder olika former av placeringar.
Det viktiga ar ju vad kan man gora for att forbattra konkurrensen pa varje sadan
har delmarknad? Sedan ar det ju sa att de hanger ihop, en stark stéllning pa en
delmarknad kan ju ge en stark stdllning pa den andra. Och det ser man pa de
kompletterande tjansterna dar man kan koppla rabatter till att man ar kund pa
flera hall. Och dar sker det ocksa lagstiftningsarbete pa bolanesidan.

Ola Billger:

Om man ser till det har med kunderna, man kan vélja att se det som att de ar
inlasta hos en bank, frivilligt eller pa annat satt. Man kan ocksa se det som att
kunderna laser in sig sjdlva genom att utnyttja ett antal rabatter och man kan fa
béttre bolanevillkor och man kan férhoppningsvis fa litet battre inlaningsrantor
den dagen det nu finns nagra inlaningsrantor att fa. Vet vi om kunderna i
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grunden ar kvar i storbankerna for att man ar bekvam eller for att man vill kianna
sig trygg eller dr det en kombination?

Johan Hedelin:

Det vet vi nog inte dn. Det ar sakert en kombination av bagge. Sedan ar
regleringen i allt vasentligt densamma for stora och sma banker, sa jag menar
trygghet finns ju dven i de manga nystartade foretagen som vi faktiskt ser tar sig
in pa de har marknaderna. Det ar viktigt att saga ocksa att &ven om man kan tycka
att det ser svart ut i dag, jag menar gar vi tillbaks 10-20 ar s& har vi haft en valdig
utveckling och konkurrensen fungerar battre i dag an den gjorde da. Det betyder
inte att man ska vara n6jd och vi har fortsatt 6gonen pa den har fragan och
kommer att nagelfara hur marknadsférhallandena ser ut.

Ola Billger:

Utvecklingen gar med vissa sma steg at ratt hall siger Johan Hedelin, men Arvid
Fredenberg, om kunderna kianner sig trygga och ndjda pa den har marknaden och
bankerna far stora vinster, ar inte allt frid och fréjd da?

Arvid Fredenberg:

Det ar ju sa att man betalar ju inte for de hér tjansterna ur sin egen ficka som nar
man gar och handlar ndgonting utan har springer ju pengarna ivag lopande. Det
ar fondavgifter som sker hela tiden och rantan betalar man ju hela tiden, sa utan
att man tar ett aktivt kopbeslut, pengarna bara gar ivag till bankerna utan att man
tanker pa det. Och da ar det val latt hant att man inte gor nagonting at det.

Ola Billger:

Hur stark skulle du sdga konsumentens stéllning &r totalt sett pa bankmarknaden
och nu pratar vi i forsta hand om det som alla vi tre &r, vi ar privatkonsumenter,
sa vi tar bort, sa att sdga, foretagskunderna ur detta. Vi ser pa bankkonsumen-
terna som just ur ett privatekonomiskt perspektiv. Hur stor ar konsument-
marknaden? Hur starka dr konsumenterna skulle du saga, Arvid?

Arvid Fredenberg:

Det ar svart att generalisera och sdga att konsumentmakten ar stor eller liten, utan
varje enskild konsument har ju mdjlighet att paverka litegrann. Men banker ar ju
en fortroendebransch och sa lange det finns fortroende {or de storbanker vi har,
da kommer de att finnas kvar pa marknaden men om det plotsligt skulle komma
en skandal, ja da kanske nagon bank skulle vara tvungen att ga i konkurs.

Ola Billger:
Vad sdger du om det Johan, konsumenternas makt?

Johan Hedelin:

Jag tror att ett valdigt stort problem &r att konsumenterna inte utnyttjar den makt
de har och dar ar det alltid svart att hitta pa exakt vad kan man gora for att
forbattra det. For jag menar man kan ju inte tvinga konsumenterna att byta bank
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en gang i halvaret. Men jag tror dnda att man skulle kunna komma valdigt langt
genom att 6ka medvetenheten genom informationsinsatser och skolan har ocksa
en viktig roll. Det ar ju ett jatteproblem. Om vi tittar till exempel pa fondmark-
naden sa har val hushéllen ungefar tva tredjedelar av en marknad och det ar klart
om tva tredjedelar av marknaden ar ororlig, vad blir det f6r konkurrens da? Sa jag
menar att vi aldrig kommer att fa en battre fungerande marknad om inte
konsumenterna gar i taten for detta. Vad galler fonder har vi till exempel sett att
dar byter man framfdr allt ndr man ar missnojd for att de har gatt ner i varde.
Vilket de oftast gor i en lagkonjunktur. Jag menar vi ska vél inte bara ha bra
konkurrens i en lagkonjunktur, den ska ju gélla d@ven nar ekonomin gar framat.
Det tror jag ar ett satt att tala om att fondavgifterna &r lika dyra i hogkonjunktur
som i lagkonjunktur.

Arvid Fredenberg:
Det finns fonder med noll i avgift. Det gar att valja dem.

Johan Hedelin:

Sedan har det offentliga som lagstiftare ocksa ett ansvar. Vad det galler till
exempel skatterna sd kan man lindra skattekonsekvenserna nar man byter mellan
olika former av sparalternativ. Det d&r nu en pagaende diskussion och det har varit
svarlost rent tekniskt, vi har lange vantat pa att det ska komma forslag om
ytterligare flyttratt och mojlighet att flytta utan skattekonsekvenser. Och det
fungerar ju bra dar det finns men det skulle kunna inforas pa fler staillen.

Ola Billger:

Om man ska ta mig som exempel, jag ska inte sdga vilken... Jo, jag kan sdga
vilken bank jag har, namligen alla de olika fyra storbankerna pa lite olika sétt, sa
jag kanske inte ar ett jattebra exempel. Hur ska jag agera som konsument nar jag
sitter och forhandlar med min bank? Vad &r det jag ska tanka pa? Vad &r det jag
ska gora? Johan Hedelin.

Johan Hedelin:
Man bor vl veta sina alternativ. Sa att fraga flera banker ar ju aldrig fel.

Ola Billger:
Ofta forsoker banken fa mig att stanna kvar genom att erbjuda béttre rénta pa
mina boldn exempelvis. Ar det en viktig parameter, just bolanedelen?

Arvid Fredenberg:

Det ar en av de fa saker dar det gar att pruta. Jag har hort valdigt f& exempel pa
folk som lyckas pruta sig till en hogre inlaningsréanta eller en lagre fondavgift. Jag
menar det ar klart att det gar att pruta dar ocksa men det ar just bolanen, dar finns
det en etablerad rétt att pruta.

Ola Billger:
Dar finns sjdlva marginalerna?
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Arvid Fredenberg:
Det finns marginaler pa de andra omradena ocksa men det ar pa bolanen vi
prutar, men borja pruta pa fondavgiften ocksa.

Ola Billger:

Ja, jag ska prova det. Om vi stannar litegrann vid boldnen och tittar pa vilka
rantor folk far. Bolanen &r ju ett populdrt diskussionsamne, det vet vi. Vi far en del
fragor in hit till Konkurrensverket. Vi ser ocksa nér det giller mediebevakning
och utrymmet som just rantediskussionen har att det ar valdigt populart forstas.
Dar ar det ju sa har att for ett par ar sedan startade Svenska Dagbladet en
kartlaggning av bolaneréntor i det som hette Réntekartan, dar en massa
konsumenter kunde aktivt sjdlva berétta vilken ranta de fick pa de har fyra
storbankerna eller vilka banker som helst. Ar det bra?

Arvid Fredenberg:

Det var ett jattebra initiativ och det &r precis sddan information man som
bankkund behover nar man ska féorhandla med sin bank, for da kan man visa pa
enskilda exempel, att jag vet att det ar en person, som bor i samma omrade som
jag har lyckats fa en hel procentenhet i rabatt hos den har banken. Varfor ska inte
jag fa det?

Ola Billger:

Och nagonstans kan man sdga att det har togs vidare med att bankerna skulle
presentera sina snittrantor, de dr man ju tvungna att géra nu. Ar det en
fortsdttning pa det hér Johan Hedelin. Ar det lika bra som, s att séga, en
individuell rantekarta?

Johan Hedelin:

Det ar inte samma sak att veta vad banken har for snittrdnta som att veta att
nagon person med jamforbara forutsattningar har fatt en battre ranta som
dessutom kommer fran honom eller henne sjélv. Det tror jag att man kan se
generellt, det finns atgarder som gar att gora. Okad transparens som &r bra men
det finns ocksa atgarder som kan fa direkt motsatt effekt. Det ar vi val litet radda
for att den hér senaste atgarden med snittrantorna har fatt.

Ola Billger:

Men om vi ska ta det fran grunden har. Vad ar skillnaden nar det galler
transparensen, om du, jag och Arvid rapporterar in vara enskilda rantor pa en
Réntekarta &n om bankerna presenterar nuvarande snittrdnta? Ar inte det samma
typ av transparens?

Arvid Fredenberg:

Nej, det ar det inte alls, utan det enskilda kunder behover i sin forhandling med
bankerna, det dr ju exempel pa ldga rantor. Man har inget som helst behov av att
veta vad snittrantan dr. Den som ddremot har behov att veta det, det ar ju de
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konkurrerande bankerna, for da kan de halla koll pa varandra och se om det ar
nagon bank som sticker ivag och borjar erbjuda valdigt hoga rabatter pa hela
bolanestocken.

Ola Billger:
Sé ur det perspektivet nér det galler att presentera snittrantor da kan det snarast
vara kontraproduktivt, man kan som konsument f& en hogre ranteniva?

Arvid Fredenberg:

Javisst. Vi har ju ett exempel pa en bank-VD som for nagra ar sedan gick ut i
media och sade att nu har vi tagit ratt manga bolanekunder, om nu bara de andra
bankerna hojer sina marginaler lite, dd kommer vi att f6lja med. D4, vid det laget
2012, da hade banken ingen mojlighet att se om de andra bankerna foljde med,
med sina marginaler, men nu, sedan 2015, har de fatt den mdjligheten. Nu ar det
bara att ga och kolla.

Ola Billger:

Var hdnde det hér, kan vi siga d&? Det ar SEB-bankens VD, Annika Falkengren
som sade det har i Dagens Industri 2012. Vad hiande sedan i verkligheten nar
snittrantan infordes eller transparensdelen dar infordes?

Arvid Fredenberg:

Den forsta manaden nér de redovisade, da hade SEB-banken lagst snittranta av
alla banker. Det hade de inte den andra, tredje och fjarde manaden, utan d& hade
de okat. S& den bank som hade ldgst snittrdnta i forsta publiceringen, den hade
inte langre lagst och det var inte for att de andra bankerna hade sankt rantan utan
det var for att SEB-banken hdojde rantan.

Ola Billger:
Sa det kan vara en atgéard som direkt drabbar konsumenterna?

Johan Hedelin:
Och det har vi sagt hela tiden i vara remissyttranden.

Ola Billger:

Vi fick rédtt. Nar man ser pa konkurrensen pa bankmarknaden, finns det nagra
skal till att det ar sa svart for mindre banker att sla sig in pa den har marknaden
som de fyra stora dominerar i? Johan Hedelin, vad finns det for faktorer?

Johan Hedelin:

Traditionellt sett hade man val talat om kontorsnatet, men det blir ju allt mindre
viktigt och det har val ocksa gjort allt lattare men det ar fortfarande svart. Jag tror
att man maste titta framfor allt pa regleringssidan och dar har vi en stor mojlighet
i en 0kad internationalisering och att banker i 6kad utstrackning kan verka 6ver
granserna. Och i det perspektivet dr det viktigt att vi har gemensamma regler pa
EU-nivan som gor att det blir lattare. Och vi ar ratt oroade 6ver utvecklingen att
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det blir allt fler regler och att kraven blir allt hdgre och det kan sékert finnas
jattegoda skal for det, men ur konkurrenssynpunkt sa kan man ocksa sdga att det
blir allt svarare att komma in. Atminstone de ganger nér det finns alternativ till en
battre reglering, sa borde man ta den.

Ola Billger:

Jag tankte att vi ska prata litegrann om den utlandska konkurrensen ocksé, just
det hdr om en reglering. Jag tanker ldsa upp ett citat som inte kommer fran
Annika Falkengren utan fran Bjorn Wahlroos pa Nordea, som nér det handlar om
regleringar, sade sa har: “Jag hor till dem som séger att reglering &r jattebra for
bankernas aktiedgare. Den skarpta regleringens kanske viktigaste effekt pa sikt ar
att den gor intrade pa finansmarknaden néstan omdjligt. Det blir ndstan omdgjligt
att grunda en ny bank”. Vad sager du om det, Arvid?

Arvid Fredenberg:

Det ar ju skraimmande om det skulle vara sa och da &r det definitivt nagonting vi
maste undersoka. Vi har ju fatt en valdigt stor 6kning av regelmassan for
bankerna sedan finanskrisen 2008. Och mycket av det dar gick ju valdigt snabbt
och da kanske det var sé att konkurrenskonsekvenserna inte tanktes over riktigt
ordentligt nar man inforde de nya regleringarna utan det var stabilitet framfor
allt.

Ola Billger:
Vad sdger du om Bjorn Wahlroos uttalande om att regleringar ar jattebra for
bankernas aktiedgare?

Johan Hedelin:

Framfor allt skulle jag vilja flika in att da blir det allt viktigare att banker kan
verka Over granserna och vi far tanka ocksa pa vilka regler vi stéller upp pa
nationell niva, &tminstone inte att ga langre an nodvandigt.

Ola Billger:
Hur ser det ut, konkurrensen fran utlandska banker i Sverige? Arvid, varfor ar det
just fyra svenska storbanker som dominerar?

Arvid Fredenberg:
Det ar vl tradition, gissar jag.

Ola Billger:

Det ser val likadant ut i alla lander, att det dr de nationella storbankerna som
dominerar. Sa ser det ut exempelvis i Storbritannien, for att ta narliggande fall. Ar
det en fortroendedel som hianger ihop med det har?
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Johan Hedelin:

En intressant iakttagelse dr val att man far intrycket av att svenska banker har haft
det latt att etablera sig i utlandet och finns pa en mangd olika hall, men att vi inte
riktigt har sett det i samma omfattning, aven om det naturligtvis forekommer att
utldndska banker etablerar sig i Sverige. Och det &dr en fraga man borde fundera
pa. Varfor ar det sa? Det har jag inget svar pa.

Ola Billger:
Men kan det vara sa att det dr extra svargenomtrangligt i den svenska
bankmarknaden?

Johan Hedelin:
Det kan vara sa.

Ola Billger:

Ni var ju inne litegrann bagge tva pa det har i borjan, just det fortroende man har
for en bank. Hur avgorande &r det ur ett kundperspektiv att jag satter mina
pengar och lanar mina pengar eller investerar mina pengar i den banken jag litar

pa?

Johan Hedelin:

Jag tror att man ser risken med att hamna hos en aktor som inte ar serids och den
ar naturligtvis, om det skulle intraffa, sa ar ju konsekvenserna valdigt stora. Man
kan titta p4, till exempel det hér att vélja fond. Da tanker man naturligt sett
framfor allt, kommer den har fonden att ga bra eller daligt? Och vad tycker man
om avgiften, det ar bara en liten, en valdigt liten del i det hela. 54 man b&rjar med
att vélja utifran andra faktorer. Och pa samma satt tror jag det ar generellt har att
det &r latt att fragan om kostnader och avgifter hamnar i skymundan. Men jag
menar avgiften ar lika dyr i kronor om fonden gar bra som om den ar billig. Sa jag
menar att det ar vart att satsa lika mycket energi pa den fragan.

Ola Billger:

Om vi lyfter blicken och sé tittar vi in i framtiden hér, ni har ju varit inne pa det
att ett sdtt att locka till sig kunder tidigare, det var ett stort kontorsnat. Nu lever vi
i en annan varld, digitalisering gar valdigt fort och med hjélp av olika sdkerhets-
16sningar, exempelvis med mobilt bank-id dr det mycket, mycket ldttare nu dn
bara for nagra ar sedan att byta bank och 6ppna nya konton och liksom agera mer
som kund. Om ni skulle lyfta blicken och titta nagra ar framat i tiden. Hur ser den
héar tendensen ut Arvid?

Arvid Fredenberg:
Jag tanker mig att alla foretag som har en valdigt stor kundbas eller valdigt
manga personer som gillar det foretaget har majlighet att starta bank.
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Ola Billger:

Ar det bra? Jag tianker pa foretag som har en extremt stor kundbas i det ena fallet,
jag vet inte om de &r s& populdra, men i det andra fallet som ar ett omtyckt foretag
och da tanker jag pa Google och Apple, som ar de hér internationella jattarna. Kan
man tanka sig att de startar bankverksamhet?

Arvid Fredenberg:
Det vore vil jattespannande om de startar bankverksamhet. Det ar klart att det far
man ju undersoka hur det paverkar konkurrensen, men jag skulle valkomna det.

Ola Billger:
Vad sédger du Johan, skulle det vara behagligt om Google dels styrde
sokmarknaden och ocksa ditt bankkonto?

Johan Hedelin:

Det viktiga ar inte vem som &dger banken, det viktiga ar ju vilka regler som finns,
att de ar betryggande. S& om Google och Apple klarar kraven pa en val reglerad
bankmarknad sa vore det vil jattebra om de kommer in dar ocksa. Det mest
narliggande ar att vi majliggor for banker i andra lander att komma hit i storre
utstrackning och ocksa bejaka den branschglidning som sker. Dar enskilda
tjanster som traditionellt sett har varit en del av storbankserbjudanden kan
erbjudas av mindre fristdende aktorer. Att man, sa att séga, sjalv kan plocka ihop
delar. For da forsvinner ju alla de har problemen med sammankopplade tjanster,
rabatter som &r svart att bedoma varderingen av och jag tror ocksa att du kommer
att fa en situation dar folk i hogre grad inser att man maste bedéma den enskilda
aktoren och dess seriositet och inte bara lita pa ett namn som har en valdigt lang
tradition. Jag tror att det ar det som skapar den ororliga situationen vi har i dag.
Det skulle tvinga konsumenten att ténka litet mer men jag tror att det vore vart
det for deras ekonomi.

Ola Billger:

Vi var ju inne pa det litegrann hér i borjan att det dr val tveksamt om vi har en
fullt ut fungerande konkurrens pa hela bankmarknaden. Du sdger andd, om man
tittar pa hur utvecklingen har varit, sa ser det mycket battre ut nu an for tjugo ar
sedan. Vi dr mer ndjda med konkurrensen i dag fran Konkurrensverkets sida an
vad vi var tidigare. Om du drar ut linjerna, nar nar vi en konkurrenssituation som
ar bra pa riktigt?

Johan Hedelin:

Alltsa, jag vagar inte dra ut och extrapolera nagon linje att det bara kommer att bli
battre. Det hander valdigt mycket nu, det finns valdigt mycket oroande i
utvecklingen. Tittar vi till exempel pa utldningen sa 6kade bruttomarginalen
under flera ar efter 2009. Nu har vi en stor diskussion med omstopning av
regelverk som vi har satt fokus pa redan, den finansiella stabiliteten star i centrum
och inte konkurrensen och vi har sett reformer med genomsnittsrantor och sa
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vidare. 54 jag menar att jag inte dr beredd att sdga att det bara kommer bli béattre
aven om det har blivit battre. Jag tror det ankommer bade pa konsumenterna, att
de maste bli mer aktiva och lagstiftaren maste ge forutsattningar for en annu
battre fungerande bankmarknad.

Ola Billger:

En reglering som ju &r valdigt kopplad till den finansiella stabiliteten handlar om
amorteringskravet som har varit ute pa en turné mellan bankféreningen och
lagstiftaren och Finansinspektionen nu under snart ett och ett halvt ars tid.
Konkurrensverket sade vid ett tidigt skede nej till amorteringskraven nar
bankforeningen stod bakom det. Varfor var det viktigt for Konkurrensverket att
sdaga nej da?

Johan Hedelin:

Det vi sade var att det finns en risk med branschoverenskommelser som galler de
villkor man erbjuder till konsumenterna och vi provade aldrig drendet fardigt.
Utifran den kommunikation vi gjorde sa valde man att inte fortsatta i bank-
foreningens regi och det har sedan lett till en lagstiftningsprocess och det tycker vi
i grund och botten ar bra darfor att den har typen av regler, om de ska finnas, ar
béattre om de ar i lagstiftningen dn att de dr genom branschéverenskommelser.
Sedan har vi haft mycket synpunkter pa den har lagregleringen och det har vi inte
tatt gehor for i alla delar, det ar bara att vara arlig med det.

Ola Billger:

Men om vi ser att en branschférening skulle sitta de har villkoren for sina
medlemmar, det hade i praktiken kunnat innebara en kartelliknande situation
eller hur?

Johan Hedelin:

Ja och det dr samma skal till varfor vi ar angeldgna att utformningen av det har
amorteringskravet, som nu antagligen kommer, att det blir sa bra som mgjligt. Vi
har i dag skrivit till Finansinspektionen om hur viktigt det ar att det utformas sa
att det inte blir svarare att byta bank och det ar det vi prioriterar just nu. Det ar ju i
och for sig utformat sa att det ska vara neutralt men det finns otroligt mycket som
skulle kunna ga fel i samband med bankbyten och detta ar sa bristfalligt reglerat
nu. Sa vi har faktiskt foreslagit att vid varje bankbyte sa ska man kunna fa en
omvdardering av sakerheten och att man inte ar bunden av den gamla bankens
vardering. Det tror vi kommer att medfora en 6kad rorlighet och utifran vart
konkurrensperspektiv tycker vi inte att det vore negativt utan vi tycker det vore
jattebra med okad rorlighet.

Ola Billger:
Vi vill minska de inlasningseffekterna som finns pa bolanemarknaden?
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Johan Hedelin:
Ja. Och amorteringskravet som sadant medfor ju olika inldsningseffekter, sa vi ar
valdigt angeldgna att de inte ocksa spiller 6ver pa valet mellan langivare.

Ola Billger:
Ska vi titta pa det nuvarande amorteringskravet som ligger. Vad ar det for
inlasningseffekter vi ser pa nya och gamla bolan?

Johan Hedelin:

Dels sa far det en inldsningseffekt pa bostadsmarknaden déar det kan bli svarare
att byta bostad. Om du utformar det pa fel sitt sa kan det fa en effekt i meningen
att det blir svérare att byta bank. Dar star det och vager just nu och vi hoppas att
utformningen ska bli pa ett sddant sitt att det atminstone inte blir valdigt mycket
svarare att byta bank. Sedan kan det ocksa fa inldsningseffekter om man som: till
exempel, som forslaget ligger just nu, att man sarbehandlar nyproduktion. Och
det kan man forsta varfor lagstiftaren vill sirbehandla nyproduktion for det ar
angelaget att fa nya bostdder. Man skjuter ju bara upp den hér inlasningseffekten
och nadgon gang sa ska de har saljas och da kommer amorteringskravet att sla till
och det tror vi kan bli ytterligare en inldsningseffekt. Den som kdper en ny bostad
far ett stort motstand att sélja den eftersom det da tickar in en massa skattekonse-
kvenser. Det ar precis samma problem i grund och botten som vi har pa fond-
marknaden med inldsta fonder som man inte kan flytta bara for att da tickar
beskattningen in. Och olika former av flyttratt, dar &r samma diskussion till varfor
vi dr radda for amorteringskravet.

Ola Billger:

Nar det galler amorteringskravet sa hade Konkurrensverket ett alternativt forslag
som kanske inte fick allt det stod fran lagstiftarens sida som man kanske hade
kunnat hoppas pa. Det handlar om att rikta ett amorteringskrav inte mot de
enskilda kunderna och deras lanestock utan mot bankerna och den totala
lanestocken. Varfor ar det ett battre forslag sett ur konkurrenssynpunkt?

Johan Hedelin:

Oron om amorteringskravet kommer framfor allt utifran risken for att hela system
utsétts for valdigt starka pafrestningar och da tyckte vi vél det var battre att
inrikta, att satta atgarderna pa samma niva. Vi forstar ju vardet av finansiell
stabilitet, att det ar jatteviktigt. I just det har fallet sdg vi inte, utifran det vi kunde
beddma som konkurrensmyndighet, att forslaget om att ha ett individuellt krav
pa varje person som betalar ett 1an, att det skulle vara battre an att ha ett krav pa
langivaren, som i grund och botten var den som regleringen avsag rikta sig mot.
Och att det darmed inte fanns riktigt nagon konflikt mellan konkurrens och
finansiell stabilitet om man utformade det sa.

11 (13)



KONKURRENSVERKET PODCAST UTSKRIFT

Swedish Competition Authority 2019-04-26

Ola Billger:

Hur utvecklingen blir pa den har bankmarknaden och hur konkurrensen ser ut i
framtiden, det vet vi ju inte riktigt. Det finns tecken som tyder pa att det blir
battre, det finns ocksa tecken i skyn som skulle kunna ga emot en battre
konkurrens pa marknaden. Vi har vil anda kunnat konstatera, som sagt, att det
inte ar en optimal konkurrenssituation med de fyra storbankerna och ett antal
sma aktOrer som har svart att ta sig in och en brist pa utlandsk konkurrens pa
bankmarknaden. Nu har vi fyra storbanker. Vad skulle handa om en av de fyra
storbankerna ville kopa en annan? Det skulle ju kanske inte forbattra
konkurrensen men vad hénder i den processen, Arvid? For det forsta ar det val
inte Konkurrensverket som provar ett sidant forslag?

Arvid Fredenberg:

Nej, det kommer vara i en sddan storleksklass att det blir EU-kommissionen som
far granska den koncentrationen. Da blir det en traditionell koncentrations-
provning dar valdigt mycket uppgifter kommer att begaras in fran parterna och
allting kommer att granskas, en massa definitioner av olika relevanta marknader
for att se de olika konkurrensférhallandena pa de marknaderna och se vad blir
effekterna av den har koncentrationen pa de olika marknaderna som berors?

Ola Billger:
Och da tittar man pa privatmarknad, bolanemarknad, foretagetagskunder och
liknande?

Arvid Fredenberg:
Ja, den exakta definitionen av marknaderna, det blir upp till kommissionen att
granska dem.

Ola Billger:

Generellt sett nar vi tittar pa foretagskoncentrationer som ar en viktig del av den
har myndighetens verksamhet, vad brukar man tala om for marknadsandelar nar
det borjar bli jobbigt ur konkurrenssynpunkt?

Arvid Fredenberg:

Det finns ju en recension for dominans som gar bortat 40-50 procent men jag som
ar nationalekonom, jag tittar hellre pa effekterna av koncentrationen snarare an pa
de exakta marknadsandelarna. Ibland kan det fungera med en marknad med bara
tva aktorer och ibland sa kravs det fem aktorer for att det ska vara en effektiv
konkurrens, sa det beror pa.

Johan Hedelin:

Man kan val sdga att vi tittar ju inte pa marknadsandelar och tittar inte pa vinster
pa grund av att vi dr emot vinster eller {for att vi &r emot hoga marknadsandelar.
Vi tittar ju pa vilka effekter det far for konkurrensen. S& det vi kommer att gora ar
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att forsoka bedoma vilka effekter, hur kommer konkurrensen paverkas av just det
hér fallet med de har marknadsandelarna som man redan ligger pa och sa vidare?

Ola Billger:
Vi hade ju ett exempel runt 2001 ndr SEB-banken ville kopa Féreningssparbanken.
Det ar nagra ar sedan nu. Hur slutade det, Arvid?

Arvid Fredenberg:
Det slutade ju, innan kommissionen hade slutfort sin provning sa drog parterna
tillbaka affaren, for de insag val att de inte hade nadgon chans.

Ola Billger:
Givet da de konkurrensproblem pa bankmarknaden som vi har identifierat och
som vi har diskuterat hdr, vad kan man gora, Johan Hedelin?

Johan Hedelin:

Vissa fragor hanteras litegrann pa EU-niva. Det ar till exempel det har med
begransningen for paketerbjudanden, att paketera boldnen med annat. Vissa saker
ar vi mera ansvariga for nationellt till exempel skattereglerna i samband med
flyttar. Det sker en diskussion om flyttratt for olika former av sparandeprodukter
som ar valdigt angeldget, tycker vi. Amorteringskravet ar det mest patagliga, hur
man utformar det, sd att det inte kommer att paverka mdojligheten att byta bank,
det ar ju jatteviktigt.

Ola Billger:
Arvid, vad vill du tilldgga dar?

Arvid Fredenberg:
Jag tycker man borde gora en 6versyn av hela regelverket for att se hur man kan
sdnka intradeshindren, sd man kan 6ka mgjligheten till intrade.

Ola Billger:

Ju fler banker desto battre. Hjartligt tack for att ni ville medverka bade Arvid och
Johan. Fragor om just den hdr bankmarknaden och hur konkurrensen ser ut och
andra konkurrensrelaterade fragor kan ni forstas ocksa skicka in till oss pa
Konkurrensverket via webbplatsen eller till vart kundtjanstforum Kundo. Tack
ska ni ha.

Johan Hedelin:
Tack.

Arvid Fredenberg:
Tack.
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