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Podcast Konkurrenten

Avsnitt 23: Sa hjalper vi dig att upphandla ratt

Textversion av Konkurrenten avsnitt 23 (publicerat 30 augusti 2017), vill du hellre lyssna pa avsnittet kan du ta
del av det pa var webbplats www.konkurrensverket.se/konkurrenten.

Hanna Witt:

Varmt vialkommen till Konkurrenten, Konkurrensverkets podcast dar vi
diskuterar konkurrens- och upphandlingsfragor. Jag som leder den har podden
heter Hanna Witt, jag ar kommunikationschef pa Konkurrensverket. Och i dag
ska vi prata om Konkurrensverket och Upphandlingsmyndigheten och litet vad
som skiljer oss at och vad det finns for likheter nar vi arbetar med fragor som ror
offentlig upphandling. Jag har med mig tva gaster har i dag Mattias Ljungkvist
och Martin Backstrom. Ni ska fa presentera er sjdlva, Mattias vill du borja?

Mattias Ljungkvist:

Det kan jag gora. Jag heter Mattias Ljungkvist och jobbar som upphandlingsjurist
pa Upphandlingsmyndigheten pa var kundenhet. Jag jobbar med stdd i olika
sammanhang och jag har en tidigare erfarenhet att jobba som upphandlare pa
Uppsala kommun och pa Riksdagsforvaltningen.

Hanna Witt:
Varmt valkommen hit Mattias.

Mattias Ljungkuvist:
Tack.

Hanna Witt:
Och Martin.

Martin Bickstrom:

Ja, jag heter Martin Backstrom och ar ansvarig for var tips- och klagomalsfunktion
pa Konkurrensverket. Det ar vi pa tips- och klagomalsfunktionen som tar emot
telefonsamtal fran leverantorer och allmanheten och upphandlare om
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upphandlingsfragor och konkurrensfragor. Det ar ofta ocksa vi som bereder tips
och klagomal inledningsvis hos oss pa Konkurrensverket.

Hanna Witt:

Tack. Varmt valkommen hit aven du Martin. Och Upphandlingsmyndigheten och
Konkurrensverket arbetar ju bada med fragor som ror offentlig upphandling men
pa litet olika sdtt och med samma mal, effektiv offentlig upphandling. Mattias
skulle du kunna berétta litet grann om Upphandlingsmyndigheten och ert

uppdrag.

Mattias Ljungkuvist:

Utifran vart namn sa kanske man tror att vi bara jobbar med upphandlingsfragor,
om man tanker pa den procedurlagstiftning som upphandlingslagstiftningen ar
men vi jobbar ju ocksa med stod i hela inkdpsprocessen. Till exempel strategiskt
inkop och liknande och jobbar dessutom ocksa med hallbarhetsfragor. Vi har t.ex.
massor av olika hallbarhetskriterier som vi férsoker ta fram och som ska kunna
anvandas av upphandlande myndigheter i olika sammanhang. Om man laser i
var instruktion sa star det att vi har det samlade ansvaret for att utveckla, forvalta
och stodja den upphandling som genomfors av upphandlande myndigheter och
enheter. Och vi ska ocksa verka for en réttssaker, effektiv, socialt och miljomaéssigt
hallbar upphandling som da ska vara till nytta fér medborgare och naringslivets
utveckling och sedan ska vi ocksa forsoka framja innovation genom upphandling.

Hanna Witt:

Och Martin, Konkurrensverket har ju ett annat uppdrag. Skulle du kunna berétta
om det och sdga litet grann om hur det skiljer sig fran
Upphandlingsmyndigheten?

Martin Bickstrom:

Ja, Konkurrensverkets uppdrag utgar ndgonstans ifran sjalva lagstiftningen,
upphandlingslagarna, och dar ar vi tillsynsmyndighet Sver
upphandlingslagstiftningen. Vilket i praktiken innebar att vi driver dels
tillsynsarenden men vi informerar ocksa om sjdlva lagstiftningen och om vad som
géller praxismassigt osv. Vi har ocksa ett uppdrag att driva fram
forbattringsatgarder och liknande nar det kommer till upphandlingsfragor. Den
stora skillnaden mellan oss och Upphandlingsmyndigheten ar, som jag brukar se
det, att om man ska forenkla det ar att vi svarar pa “vad-fragor”. Vad far man
gora enligt upphandlingslagarna, medan Upphandlingsmyndigheten har det
bredare perspektivet och litet mer hur-perspektiv. Och som Mattias var inne litet
pa, under hela inkdpsprocessen egentligen.

Hanna Witt:
Mattias haller du med om den beskrivningen. Hur och vad?
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Mattias Ljungkuvist:

Ja, det kan jag val héalla med om. Det ar vél ett ganska bra satt att beskriva sa att
sdga skillnaderna. Sedan sa tror jag ocksa att i den verksamheten som vi bedriver
s& mots vi nagonstans i mitten med de fragor som kommer bade till oss och till er
pa Konkurrensverket.

Hanna Witt:

Ni far ju mycket kontakt med upphandlande myndigheter och leverantorer, bada
myndigheterna har ju en kontaktvag, eller en kontaktpunkt in och ni har en
helpdesk kallar ni det pa Upphandlingsmyndigheten, eller hur?

Mattias Ljungkvist:
Precis, och vi har precis i veckan beslutat att dopa den till var frageservice.

Hanna Witt:
Och hur fungerar den?

Mattias Ljungkvist:

Jag kan borja med att berédtta att de som jobbar i frageservicen mest bestar av
jurister som jobbar hos oss, och jag tror att det beror pa att de allra flesta fragorna
som kommer in ar av juridisk karaktdr. Man kan ju vanda sig till oss med fragor
som ror inkdps- och upphandlingsprocessen och fragor som kanske kopplar an
mot de har processerna. Och vi brukar saga att vi ger en generell vagledning och
upphandlingens teori och praktik och da far man ocksa lagga till
inkdpsprocessens teori och praktik. Daremot sa kan vi inte gora nagra
beddmningar och svara pa fragor som beror enskilda drenden, utan vi kan snarare
informera om hur reglerna ser ut och hur rattslaget ser ut nar vi besvarar
fragorna. Sa vi tittar inte pa enskilda forfragningsunderlag eller enskilda anbud i
specifika upphandlingar.

Hanna Witt:
Och Martin, hur ser det ut pa Konkurrensverket nar man tipsar
Konkurrensverket?

Martin Bickstrom:

Ja, men det finns nagra vagar in. Det dr dels att man kan skicka in ett tips per e-
post till tipsa@kkv.se. Och ddr kan man ju ocksa stélla fragor om
upphandlingsreglerna. Det dr den formen vi foredrar om man ska tipsa om ett
upphandlingstips t.ex. en otillaten direktupphandling. Men man kan ocksa ringa
till var vaxel och be om att fa prata med nagon handlaggare som arbetar med
upphandlingsfragor och da blir man kopplad till mig eller ndgon av mina kollegor
sa har man en muntlig dialog. Vi har ocksa ett frageforum pa internet dar man
kan posta fragor. Det ska val ocksa tillaggas att vi som tillsynsmyndighet kan inte
heller uttala oss om enskilda fall som vi inte har utrett, sa det haller sig ofta pa det
generella planet om det dr forfragningar om vad som galler och sa. Och sedan ska
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man vl ocksa tilldgga att vi har ju ocksa vart tillsynsuppdrag dar vi mer letar
tillsynsarenden. Och da blir det mera en dialog med de som ringer in om vad som
har hiant och man stéller fragor om det ar nagot som har annonserats eller om det
ar en oannonserad direktupphandling osv. Och den typen av fragor via telefon
eller e-post som éar de flesta.

Hanna Witt:

Och Mattias du var inne pa det. Det finns litet 6verlapp ndgonstans dér i mitten,
fragor som berdr bidda myndigheterna. Ar det vanligt att man hamnar fel och vad
gor vi da?

Mattias Ljungkvist:

Jag upplever det inte som jattevanligt, att fragor som kommer till oss ar av
tillsynskaraktar. Utan jag tycker att de flesta frdgorna som kommer in till oss ar
just de har hur far man gora, inte vad far man eller far man gora pa det har sattet.
Sa jag upplever inte att det dr sa jattemanga fragor som kommer till fel myndighet
om man sédger sa. Daremot sa kommer det en fraga, och det ar val kanske oftast
kopplat till direktupphandlingar, det dr den typen av fragor som kanske ska
stéllas till er ocksa. Jag brukar i alla fall férsoka redogora for hur reglerna ser ut
och sedan far man upplysa fragestallaren om att Konkurrensverket ar
tillsynsmyndighet och att man kan véanda sig till er om da upplever att det kan
finnas nagon otillaten direktupphandling eller liknande som har gjorts.

Hanna Witt:
Sa hamnar man fel far man hjalp att hamna ratt.

Mattias Ljungkuvist:
Absolut, sa ar det.

Hanna Witt:
Och vilka &r de tre vanligaste fragorna som Upphandlingsmyndigheten far in?

Mattias Ljungkuvist:

Jag skulle nog sédga att fragor om direktupphandling &r en av de vanligaste
fragorna. Manga ganger sa brukar det antingen vara kopplat till att man far en
beskrivning av de forutsattningar som foreligger och om det kan anses utgora
synnerliga skal for att kunna direktupphandla. Eller sa brukar det ocksa vara
mycket frdgor om hur man ska berdkna varden kopplat da till direktupphandling.
En annan vanlig typ av fraga ar vél andringar av kontrakt och ramavtal skulle jag
sdaga. Da ar det val ofta fraga om att man antingen vill byta leverantor eller kanske
att man vill gora nagon form av tillagg till det befintliga avtalet. Och om man ska
ta den vanligaste fragan som vi far fran leverantorer som ringer eller mejlar in sa
brukar oftast fragestallningen koka ner i ”far den upphandlande myndigheten
gora pa det har sattet”. Och den vanligaste orsaken till den fragan ar val att
fragestdllaren upplever att kravstallningen i upphandlingen ar antingen
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oproportionerlig eller att den pa nagot satt diskriminerar vissa anbudsgivare
skulle jag sdga. Da brukar man landa i en diskussion om principerna och att det ar
ganska svart att direkt svara pa om en viss kravstallning foljer principerna eller
inte och att det kan variera beroende pa forutsattningarna i varje enskilt fall.

Hanna Witt:
Ar det vanligt att just leverantdrer kontaktar er?

Mattias Ljungkuvist:

Ja, jag skulle nog sdga att det dr ganska vanligt. Man kan ju komma till var
stodfunktion genom att antingen ringa till oss, till var stodtelefon som har 6ppet
09.00-12.00 méndag till torsdag, som det ser ut i dagslaget. Och sedan har vi ocksa
en frageportal pa var webbsida ddr man kan stélla skriftliga fragor. Och i
telefonen skulle val kanske siaga att det ar nagonstans runt 30—40 % av samtalen
som kommer fran leverantorer men nar det galler de skriftliga fragorna dar ar det
betydligt vanligare att det &r upphandlande myndigheter som stéller fragor skulle
jag sdga. Sa jag skulle tro att totalt satt sa ligger kanske fordelningen runt 25 % av
fragorna kommer fran leverantor skulle jag gissa pa.

Hanna Witt:
Och Martin kanner du igen dig i Mattias beskrivning? Vad ar det vanligaste tre
fragorna som kommer in till Konkurrensverket?

Martin Bickstrom:

Det ar ocksa mycket om direktupphandlingar och dels da fran upphandlande
myndigheter som undrar vad som géller men ocksé leverantorer som undrar om
det kan vara som sd att den upphandlande myndighet som man gor affiarer med
har gjort ndgon direktupphandling. Eller de kan ocksa undra sjdlva for de vill
vara med i en direktupphandling och sa. Men sedan &r det ocksa mycket fragor
fran leverantdrer som undrar om en upphandlande myndighet far stalla krav pa
ett visst satt och da kokar det ocksa ner till det som Mattias var inne pa. I de flesta
fall om det ar frdgan om proportionerliga krav eller om det ar diskriminerade
krav eller liknande. Och dar kan vi ocksa bara redogora pa ett 6vergripande plan
vad som galler. Och det ar val bra att gora det medskicket om det ar leverantorer
som lyssnar att vill man klaga pa kraven i en upphandling som ar annonserad sa
ar det i regel till domstol man ska védnda sig och helt enkelt gora en ansékan om
Overprovning sa dar kan inte vi hjdlpa till s mycket. En tredje kategori som vi far
relativt mycket fragor om ar fran leverantdrshall och det galler egentligen
konkurrensbegransande upphandling i ett vidare perspektiv skulle jag sdga och
hur upphandlingen paverkar marknadernas funktionssatt och sa. Man kan tanka
sig att det finns en stor upphandlande myndighet eller om en inkdpscentral eller
liknande upphandlar for manga upphandlande myndigheter t.ex. ett stort
ramavtal, sa kan det fa effekter pa marknadsstrukturen och dar far vi in en hel del
fragor om, framfor allt fran leverantorshall. Det dr vl ocksa en sadan skillnad
mellan oss och Upphandlingsmyndigheten att vi far nog fler fragor fran
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leverantorshall dn fran de upphandlande myndigheterna bade pa telefon och e-
post. Via telefon ar det visserligen svart att veta ibland men tittar man pa e-posten
sa ser jag nog att vi har en minskande andel fragor fran upphandlande
myndigheter och det tror jag beror pa att de vet att de ska vanda sig till
Upphandlingsmyndigheten i stéllet helt enkelt s& att de kontaktar er.

Hanna Witt:
Annars sa verkar det som att det ar ganska likartade fragor anda som kommer in.
Har jag tolkat er ratt da?

Martin Bickstrom:

I stora drag ar det nog sa och det ar val sa att det kokar ner till att det blir de har
konfliktytorna eller skdarningspunkterna i upphandlingen som ar svara och
intressanta som det finns ett intresse som att fa vagledning och svar om, sa det blir
nog att man kontaktar oss bada om ungefar samma saker.

Hanna Witt:

Kan det aldrig bli knepigt med likartade fragor som kommer in till tva
myndigheter som hér? Vi har uppdrag bada tva inom offentliga upphandlingar?
Mattias?

Mattias Ljungkvist:

Nej, jag upplever val inte sa déar jatteofta att jag tycker att jag har svart att avgora
om det ar Upphandlingsmyndigheten eller Konkurrensverket som ar bast lampad
att svara pa fragan. Om jag kédnner att det 4r Konkurrensverket som ska svara pa
den har fragan da ar det bara att man hanvisar dit. Sedan kan det ju vara s& ocksa
att det finns fragestallare som kanner till oss bada valdigt val och stéller samma
fraga till bade oss och er pa Konkurrensverket. Och dar kan jag vl kdnna att aven
om vi lamnar samma svar i sak sa kanske vi uttrycker oss pa litet olika satt eller vi
har nagra sma nyansskillnader nér vi svarar, s vet man ju inte riktigt hur det tas
emot av den fragestdllaren som vander sig till oss. Sedan finns det ju ocksa andra
aktorer som ocksa erbjuder den har typen av stdd i upphandlingsfragor och man
vet att de kanske vénder sig till annu fler och stéller samma fraga ocksa.

Hanna Witt:
Vad sdger du Martin? Tycker du att det blir knepigt ibland?

Martin Bickstrom:

Nej, oftast inte. FOr oss blir det att ndgon kanske ringer in och fragar om en vad-
fraga. Vad galler och sedan under samtalets gang utvecklar det sig till att de mer
borjar fragar hur ska vi gora nu och da brukar jag saga att vi svarar bara pa vad-
fragor. Om du vill ha mer praktisk radfragning hur du gor i er inkopsprocess sa
vand dig till Upphandlingsmyndigheten. Sa det blir ganska naturligt dar att
slussa vidare till Upphandlingsmyndigheten. Sedan finns det ju vissa fragor som
t.ex. om miljokrav hur man stéller dem i den offentliga upphandlingen som ar
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ganska naturligt visas direkt till Upphandlingsmyndigheten. Sa det brukar inte bli
nagra storre problem faktiskt.

Hanna Witt:
Hur sékerstaller man att vi skicka samma budskap?

Martin Bickstrom:

Upphandlingsmyndigheten och er enhet har ju inte funnits jattelainge sa jag ser
framfor mig att det ar fragor som vi far tar med sig och arbeta med framdver helt
enkelt. Men vi utgdr frdn samma regler, samma forarbeten och samma réttsfall, sa
nagonstans ska svaren vara detsamma. Och finns det méjligheter for tolknings-
utrymme sa ar det val bra att vi lyfter de fragorna pa nagot satt och i alla fall gor
klart vad Konkurrensverket anser och vad Upphandlingsmyndigheten anser om
det skulle bli nagra praktiska problem darute i verkligheten.

Hanna Witt:

Och vad finns det for utvecklingsmdajligheter for Upphandlingsmyndigetens
helpdesk och for Konkurrensverkets tipsfunktion. Vad sdager du Mattias? Du har
en del idéer till forbattringar som ni vill gora, eller utveckling?

Martin Bickstrom:

Ja, som Martin sade alldeles nyss s sade har ju inte kundenheten pa
Upphandlingsmyndigheten funnits sarskild lange. Den bildades den 1 januari i ar.
Upphandlingsmyndigheten har gjort en omorganisation och tittar pa hur man ska
utveckla sin verksamhet och da ar framfor allt stodet en central del att titta pa, hur
vi kan utveckla det. Och jag skulle vilja sdga att vi ar val egentligen bara i borjan
av den resan, hur vi ska utveckla det har och inom en narmare framtid sa tror jag
t.ex. att vi kommer forsoka gora vart stod mer tillgangligt. Att det ska vara lattare
att kunna komma fram till oss, att det ska finnas fler resurser som jobbar pa stodet
och att vi ar mer lattillgangliga. Och sedan far vi ocksa se om vi kommer att
utveckla och 6ppna upp for nya kanaler att kunna komma fram till stodet till
exempel. Sedan tittar vi sjdlvklart ocksa pa t.ex. pa vara interna processer, hur vi
arbetar med fragor som kommer in. Nar det géller fragor som kommer per telefon
sa kommer vi inom en snar framtid att inrdtta ett arendehanteringssystem for att
kunna fa en béttre sparbarhet t.ex. pa de fragor som kommer in. Vi far battre
statistik pa vad som ar aktuellt och da kan vi lattare se omraden eller vissa fragor
dar vi behover gora nagon form av sarskild stodinsats.

Hanna Witt:
Martin, tipsfunktionen pa Konkurrensverket, vad finns det for
utvecklingsmojligheter dar?

Martin Bickstrom:
Det vi funderar pa mycket nu ar val hur vi ska na ut mer med var tillsyn genom
vara kanaler pa tipsfunktionen. Exempelvis da vart frageforum. For som

7 (11)



KONKURRENSVERKET PODCAST UTSKRIFT

Swedish Competition Authority 2019-06-05

tillsynsmyndighet sa ar det litet pa det sattet vi sprider vart budskap och vi har ju
ocksa sett att vi far bra effekter av var tillsyn; att manga upphandlande
myndigheter dndrar sig och forbattrar sina inkdpsprocesser och sin upphandling
efter att vi har granskat dem. Sa jag ser vl att var stora utmaning &r val att na
fram med den delen av budskapet, alltsa tillsynsbudskapet pa ett lattbegripligt
och bra satt for manga. Och det viktiga for var del och
Upphandlingsmyndighetens del &r val att vi inte gor samma sak bada tva for det
ar ju inte resurseffektivt. Utan att man har en I6pande dialog och vet vad den
andra myndigheten gor, sa att vi inte springer pa samma bollar ovetandes om vad
den andra gor i alla fall. Sa det finns ju litet sddana utmaningar att tas oss an.

Hanna Witt:

Och dven om vi ar tva olika myndigheter sa samarbetar vi ju en hel del inte bara i
tipshanteringen utan dven pa andra omraden dar det behdvs. Skulle du kunna
beratta litet om det Martin?

Martin Biickstrom:

Ja. Vi har ju historiskt haft gemensamma statistikrapporter, Almedalsseminarier
som vi har anordnat tillsammans. Och vi poddar ju ocksa ihop som vi gor just nu
och har dven en gemensam végledning om direktupphandling som vi har
nypublicerat, dar vi har tagit in de nya upphandlingsreglerna och omarbetat var
vagledning. Och det ar ju en typ av insatser som vi har gjort tillsammans med
Upphandlingsmyndigheten. Och sedan skulle jag sdga ocksa att for var del pa
Konkurrensverket sa, nar de nya upphandlingsreglerna tradde i kraft sa hade, och
har, Upphandlingsmyndigheten betydligt mer information pa sin webbplats. Sa
for var del sa har det blivit naturligt for oss som sitter i tipsfunktionen att hanvisa
till er sida om det ar information som vi vet finns dar. Och
Upphandlingsmyndigheten har exempelvis jobbat mer med ESPD an vad
Konkurrensverket har gjort, som ar en prelimindr egenférsakran som
leverantdrerna kan lamna in i en upphandling. Och da blir det ocksa naturligt att
hénvisa till Upphandlingsmyndigheten for det dr dar de fragorna har hanterats pa
nagot satt.

Hanna Witt:
Och i framtidsutsikterna ligger ett annu battre samarbete. Hur tanker du om det
Mattias? Vad ser du att du skulle vilja utveckla?

Mattias Ljungkuvist:

Min personliga uppfattning ar ju att, ibland kan jag uppleva det som att
Konkurrensverket och Upphandlingsmyndigheten arbetar tillsammans i vissa
fragor. Men det som jag tanker &r att vi skulle kunna fa ut annu battre offentlig
upphandling om vi har ett mer systematiskt samarbete och informationsutbyte an
vad jag kan uppleva att vi har i dag. Det tror jag skulle kunna ge en snabbare
effekt pa t.ex. var stodverksamhet att vi far mer informationsutbyte fran
Konkurrensverket utifran de fragor som ar aktuella hos dem.
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Hanna Witt:
Systematiskt, tinker du t.ex. pa vara tillsynsbeslut dd, hur vi nar ut med
information om dem?

Mattias Ljungkuvist:

Kanske inte nddvandigtvis just det men att det finns ett kontinuerligt samarbete
inom om man sager den dagliga verksamheten. Kanske litet det som jag kanner
eller som jag inte ser i dag.

Hanna Witt:
Har du nagon kommentar till det Martin?

Martin Bickstrom:

Jag tror att det ar en valdigt bra idé att fortsatta jobba mer tillsammans, ja att fora
en dialog helt enkelt. Och da ska man ocksa vara tydlig med till de upphandlande
myndigheterna som sitter och lyssnar att vi har aldrig fatt in nagot tips eller
liknande fran Upphandlingsmyndigheten, sa att man ska ju aldrig kdnna nagon
oro over att behova ringa till Upphandlingsmyndigheten for att fa stod. Det finns
inte ett enda exempel pa det. Och det var ju litet samma sak nar
Upphandlingsstodet var en avdelning pa Konkurrensverket sa fanns det inte sa
mycket overspillseffekter mellan stodet och tillsynen. Sa det ar val ocksa viktigt
att poangtera tycker jag, om det dr ndgon upphandlande myndighet som sitter
och lyssnar pa det har.

Hanna Witt:
Viktigt medskick. Mattias har du nagra avslutande kommentarer eller synpunkter
som du vill skicka till de som vill nd er pa Upphandlingsmyndigheten?

Mattias Ljungkuvist:

Ja, som Martin var inne pa litet tidigare, om man har nagra funderingar kring
upphandling sa tycker jag absolut inte att man ska vara radd for att fraga varken
oss pa Upphandlingsmyndigheten eller Konkurrensverket. For vi finns ju till f6r
att hjalpa till att gora upphandlingen béttre. Och sedan sa skulle jag vilja saga att
ibland nédr man far in, kanske framfor allt da skriftliga fragor, nér det ar svart att
fora en 1opande sa att sdga konversation, sa underldttar det valdigt mycket att nar
man laser en fraga som ér litet mer valformulerad och litet mer att det finns en
tydlig fragestallning i sjdlva meddelandet. For att annars kan det bli s& att man far
sitta och gissa vad dr det egentligen de fragar efter. Och da kan svaret bli litet mer
generellt, det blir kanske inte ett svar som var kopplat till den frdga som man
egentligen hade. Det dar bra om man har en valformulerad fragestallning. Och dér
man kanske ocksa beskriver forutsattningarna som finns ganska tydligt for det
underlattar ndr vi laser fragan och ska forsta den och hur vi ska tanka nar vi ska
svara pa fragan skulle jag sdga. Och sedan s& en annan sak &r val kanske att man,
om det ar sa att man stéller en fraga sa ska man kanske inte..., om det dr en
valdigt viktig fraga dar svaret har en stor betydelse for fragestallaren sa ar det bra
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om man inte vantar med att stdlla den fragan i absolut sista sekund. For det kan ju
vara sa att vi inte har ett fardigt svar pa den fragan som kommer in. Och da om
det ar en knepig juridisk fraga da kanske vi behover litet tid pa oss att titta pa den
innan vi svarar.

Hanna Witt:
Sa litet framforhallning.

Mattias Ljungkuvist:
Ja, litet framforhallning, det &r inte alla ganger det &r mdjligt men som sagt var det
viktigaste ar att var inte radd for att stélla en fraga.

Hanna Witt:
Och tydliga fragor ger battre svar.

Mattias Ljungkvist:
Absolut.

Hanna Witt:
Vad sdger du om det Martin, har du nagra medskick till dem som vill komma i
kontakt med Konkurrensverket med sina fragor och funderingar?

Mattias Ljungkvist:

For det forsta, som Mattias dr inne pa, tveka inte att kontakta oss och var inte
oroliga for om ni tror att fragan ar skickad till fel myndighet {for att da hjalper vi
gdrna till och guida rétt och sa. Annars sa ar vi ju tillsynsmyndighet s det vi
valdigt garna vill ha in &r ju tips pa olika upphandlingsproblem och i synnerhet
da direktupphandlingar och dar ar det bra om man kan ha med uppgifter om
avtalstidpunkter och liknande eftersom det spelar roll nér vi bedomer om det &r
nagonting vi ska driva vidare. Det finns en preskriptionsfrist pa ett ar efter att en
direktupphandling har genomforts sa att vi kan inte ansoka om
upphandlingsboter 6ver upphandlingar som &r over ett ar och den typen av
aspekter, sa avtalstidpunkt ar ofta viktigt for oss, belopp och vem som har
upphandlat. Sa det d4r medskick om man funderar ver att tipsa oss och skicka in
till oss. Annars ar det val att titta pa vart frageforum eller
Upphandlingsmyndighetens frageforum och se om fragan inte redan har stallts av
nagon annan som hade samma fundering for dar finns det mycket matnyttig
information.

Hanna Witt:

Kloka réd till de som vill na Konkurrensverket och Upphandlingsmyndigheten.
Da far jag sdga tack sa mycket till Mattias Ljungkvist fran
Upphandlingsmyndigheten och Martin Backstrom fran Konkurrensverket for att
ni har varit har i dag och pratat om Konkurrensverkets och
Upphandlingsmyndighetens olika uppdrag om stdd och om tillsyn.
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Mattias Ljungkuvist:
Tack.

Martin Bickstrom:
Tack.

Hanna Witt:

Och for er som &r intresserade av att veta mer om respektive myndighets uppdrag
och verksamhet kan ni beséka webbplatserna konkurrensverket.se och
upphandlingsmyndigheten.se. Och jag som leder den har podden heter Hanna
Witt och dr kommunikationschef pa Konkurrensverket. Jag vill tacka alla er som
har lyssnat.
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