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Podcast Konkurrenten

Avsnitt 44: Fran fintech till serbiska skepp

Textversion av Konkurrenten avsnitt 44 (publicerat 23 januari 2020), vill du hellre lyssna pa avsnittet kan du ta
del av det pa var webbplats www.konkurrensverket.se/konkurrenten.

Marie Stromberg Lindvall:

Viélkommen till Konkurrenten, Konkurrensverkets podd, dar vi pratar om
konkurrens- och upphandlingsfragor. Nér vi spelar in den hdr podden sa ar det
december, sent i december 2019 men trots att aret inte ar riktigt slut sa ska vi anda
forsoka titta tillbaka pa aret 2019. Hur sag det ut pa marknaden, vilka var
trenderna och tendenserna, och kan man sdga nagot om 2020 pa basis av det som
héande 2019? Och sjdlvklart lagger vi ett konkurrens- och upphandlingsperspektiv
pa fragorna. Jag som leder den hiar podden heter Marie Stromberg Lindvall men
de som ska sta for tillbakablickandet och eventuellt framatblickande ar Martin och
Alex, som ar Konkurrensverkets medarbetare pa var sambandscentral, det vill
sdga Tipsfunktionen. Ni far gdrna presentera er sjdlva.

Martin Bickstrom:

Ja, men jag heter Martin Backstrom och ar chef for var tips- och klagomalsgrupp
och det ar vi som tar emot alla typer av tips och klagomal som kommer in till
Konkurrensverket.

Alexander Albrecht:
Jag heter Alex och jobbar pa Tipsfunktionen och har gjort det sedan september i ar
sa att jag har vél inte 6versikt Over hela dret, men i varje fall en stor del.

Marie Stromberg Lindvall:
Och nya frascha 6gon.

Alexander Albrecht:
Framfor allt det, nya i varje fall.

Martin Bickstrom:
Komplement till mina gamla och trétta.
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Marie Stromberg Lindvall:

Vilkomna bada tva. Vi har ju pratat om Tipsfunktionen tidigare i den har podden,
men vi kan vil dnda borja med att siga nagonting om vad Tipsfunktionen ar och
gor.

Martin Bickstrom:

Tipsfunktionen ar Konkurrensverkets guldvaskare. Vi far in tips och klagomal
och helt enkelt granskar dem hér, och ser om det finns anledning for oss och
prioritera en fordjupad utredning, det vill saga vaska fram guldkornen i det stora
flodet som kommer in till oss.

Marie Stromberg Lindvall:

Jag tankte vi skulle borja prata litet grann om 6vergripande trender, 2019 alltsa.
Och dé kan vi vl borja med att prata litet grann om hur 2019 har sett ut i siffror.
Ska du borja Martin?

Martin Bickstrom:

Ja men det kan jag gora. Och vi brukar ju dela upp det pa konkurrenssidan och
upphandlingssidan for att det skiljer sig litet at, flodena daremellan. Men det man
kan sdga pa konkurrenssidan ar val att vi har fatt in ungefar lika manga klagomal
i ar som forra aret. Och att och vi har prioriterat ungefar lika manga drenden, sa
dar skiljer det sig inte jattemycket. Det man kan sdga ar att vi har haft flera
intressanta drenden som vi har som pagdende utredningar nu som vi sakert har
anledning att dterkomma till, kanske i denna podd, vid senare tillfalle. Sa det vi
har sett ar val egentligen att vi har haft flera olika typer av allvarliga konkurrens-
problem som vi har valt att prioritera. Nar det kommer till upphandlingstillsynen
och tipsen om olika upphandlingsproblem sa har vi sett en trend i ar och det ar att
vi far in en storre andel tips, av det totala flodet som dven inkluderar fragor med
mera, dn tidigare. Och det tycker vi dr bra som tillsynsmyndighet. Och jag har
ocksa pratat med Upphandlingsmyndigheten fOr att bara stimma av deras flode.
Ar det som s att de ocksa far in farre fragor, for att da kanske vi hade haft ett
problem och dér ar ju svaret nej. De har ett stindigt 6kande flode av fragor och
samtal till deras helpdesk. Sa pa upphandlingssidan sa okar antalet tips och pa
konkurrenssidan sa ser det ungefar likadant ut som det har gjort tidigare. Da ror
det sig ungefar om 1200 tips, klagomal och forfragningar arligen och ungefar
halften ar konkurrens och halften upphandling.

Marie Stromberg Lindvall:
Innan vi pratar vidare sa tanker jag att vi skulle sdaga ndgonting om var
visselblasartjanst.

Alexander Albrecht:

Vi har en anonym visselblasartjanst sedan ungefar ett ar tillbaka. Och skillnaden
om man skickar in saker dar, jamfort med om man skickar in via mejl eller f6r den
delen via snigelpost, ar att man kan vara helt anonym, det ar krypterat sa det gar
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inte att spara vem det dr som har skickat. Och det kan ju naturligtvis vara valdigt
positivt for den som kommer in med tipset och som kanske sitter kvar i den
verksamhet som den tipsar om.

Marie Stromberg Lindvall:
Och dé har vi sett att den ar ganska vdlanvand den har tjansten, trots att vi bara
har haft den ett ar ungefar.

Alexander Albrecht:
Ja, jag tror att vi har fatt in ungefar 200 tips litet knappt via visselblasartjansten,
och det 6kar hela tiden.

Martin Bickstrom:

Jo, det stimmer. Vi har haft ett visselblasarsystem for karteller litet langre men for
upphandling har vi haft det ett ar, och det ar en jattetydlig trend tycker vi. En
tydlig trend som vi ser att de flesta véljer att anvdanda det anonyma
visselblasarsystemet. Sa tipsar man om en otillaten direktupphandling eller
liknande sa vill man helst vara anonym och det tycker vi dr en intressant trend.
Och vi tror vil att det beror pa att man helt enkelt inte vill 6ppna sig och beratta
for den upphandlande myndigheten vem man &r som tipsare oavsett om man
jobbar pa myndigheten, kommunen eller om man ar en leverantor i branschen.
Och det kan ju ocksa tilldggas att vi har ganska sma mojligheter att
sekretessbeldgga tipsare och sa i upphandlingstillsynen, vi har egentligen inte
nagra alls. Vi ser att man vill vara anonym helt enkelt.

Marie Stromberg Lindvall:
Och déa anvander man visselblasartjansten.

Alexander Albrecht:

Ja. Precis som Martin var inne pa sa har vi ju inga mojligheter, eller i varje fall
valdigt begransade mojligheter att sekretessbeldgga. S& om man skulle komma in
med nagot i visselblasartjansten och fortfarande skriver ut att man heter Johan
Svensson kan nds pa 070 234 och sa vidare, ja da blir det fortfarande inte anonymt,
sa det ar bra att man tanker pa det.

Marie Stromberg Lindvall:
Anonym, berdtta inte vad man heter eller vad man har for telefonnummer.

Alexander Albrecht:
Exakt.

Marie Stromberg Lindvall:

Ja. Fler an tusen tips alltsa, hoga siffror men bakom siffrorna har sa doljer det sig
en rad olika typer av fragor och drenden och nu tankte jag att ni kanske kunde
berétta litet grann hur det har sett ut. Vad ar det for fragor vi har haft att ta hand
om det hédr gangna aret?
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Martin Bickstrom:
Alexander, ska du borja med upphandlingssidan och vad du har sett sedan du
borjade har i hostas?

Alexander Albrecht:

Det dr ju manga fragor som ror otillatna direktupphandlingar. Och dar ar det
ganska spretigt vad det dr som har upphandlats, vilka myndigheter det &r och sa
vidare. Men det ar ndgonstans det som dnda &r kdrnan i tipsen som vi far in, ocksa
en stor del av det som vi véljer att prioritera och gé vidare med. Darutover sa ar
det litet allmanna udda puckar, vi har val fatt in tips om skyldighet att stélla
arbetsrattsliga krav bland annat. Sa det ar spridda skurar. Men mycket, mycket
otillatna direktupphandlingar.

Marie Stromberg Lindvall:
Och sa brukar det se ut, eller hur Martin du som har varit med ett tag?

Martin Bickstrom:

Jo men det &r det ju och var primédra uppgift inom upphandlingstillsynen ar ju att
identifiera och lagfora otilldtna direktupphandlingar. Sa det ska vi ju prioritera sa
det ar klart att det blir manga sadana som kommer in. Tittar vi litet mer pa vad de
har gallt och sa ar det vl en trend vi har sett i ar att vi har sett manga olika typer
av upplagg dar kommuner ingar, former av hyresavtal med byggherrar eller
privata aktorer och hyr tillbaka nagonting och da blir ju fragan: ar det har en
byggentreprenad eller ett hyreskontrakt som man inte behdver upphandla? Sa det
ar den typen av upplagg har det varit ganska mycket i ar tycker vi. Och vi har
ocksa sett en hel del tips om mellanhandslosningar. Det vill saga nar den
upphandlande myndigheten anvander ett féretag som en form av
konsultmaéklare, en mellanhand, i stdllet for att man koper direkt fran marknaden
sa upphandlar man nagon som tillgodoser ens behov. Det har vi ocksa sett en hel
del. Och vi har ocksa sett att det har varit en hel del tips om bemanning, framfor
allt nar det kommer till socionomer och liknande, i socialtjansten och det ar val en
sadan trend med de har direktupphandlingarna av bemanningstjanster som vi har
sett i flera ar. Fran borjan var det hyrldkare och sedan sjukskéterskor och nu har
det varit socionomer. S att det foljer nagonstans samhallsutvecklingen darute,
vilka problem som finns och vilka problem det leder till inom olika férvaltningar
och liknande, som gor att folk kanske sager upp sig och borjar arbeta som konsult
i stallet. Sa det ar vél egentligen det vi har sett till, om vi ska titta pa litet typer av
inkodp och forfaranden och s& pa upphandlingssidan.

Marie Stromberg Lindvall:

Men da maste jag bara passa in en fraga dar. Ni har sett alltmer om
hyrsocionomer men innebar det d§, jag vet ju som du ndmnde har var det for
nagra ar sedan var det ganska mycket hyrldkare. Ser ni mindre av det alltsa nu?
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Martin Bickstrom:

Ja men det har nog varit mindre. Och nu har vi inte gjort ndgon efterforskning om
varfor det dr sa, men gissningsvis kan det ju vara som sa att regionerna, som de
heter nu fortiden, har fatt ramavtal pa plats, vilket gor att man har ramavtal som
tillgodoser ens behov av lakare i stallet for att man handlar upp det direkt pa stan.
Och att det kanske finns en viss efterslapning i socialverksamheten i
kommunerna.

Marie Stromberg Lindvall:
Sa da kan man gissningsvis tanka att det har med bemanningstjanster kan man
fortsdtta att se ndsta ar kanske?

Martin Bickstrom:
Det tror vi. Sedan far vi vdl se om det kommer nagot nytt omrade, dar det blir mer
tydligt med bemanningstjanster och sa, an tidigare.

Marie Stromberg Lindvall:
Vad har ni mer pa upphandlingssidan da?

Alexander Albrecht:

Det kdnns som att det kommer en del fragor som ror just granslandet mellan saker
som behover upphandlas, och saker som kanske faller utanfér upphandlings- och
konkurrensreglerna 6éver huvud taget. Exempelvis kommunala markoverlatelser,
sadant ser vi en del av. Och ja da galler det att vara tydlig med den som tipsar och
ringer in, vad det dr vi granskar och hur vi tanker nar vi prioriterar drenden.

Marie Stromberg Lindvall:
Sa litet som hanger med fran forr och litet som har varit ganska nytt f6r 2019. Ska
vi hoppa oOver till konkurrenssidan?

Martin Bickstrom:

P& konkurrenssidan ar det nagra fa trender som vi har sett. Vi hade en avreglering
av spelmarknaden relativt nyligen, vilket resulterade i att fler spelbolag kan fa
spellicens i Sverige an de traditionella spelaktorerna, Svenska Spel och ATG. Det
har renderat i ett par klagomal, s& det ar en trend. Vi har ocksa sett att vi har fatt
in klagomal mot uppstickare i disruptiva branscher, exempelvis fintech...

Marie Stromberg Lindvall:
Men véanta nu stopp har, disruptiva branscher?

Martin Bickstrom:

Branscher dar det hander mycket och som utvecklas i snabb takt pa ett satt som vi
som myndighetspersoner kanske inte alltid hdnger med i. Det vi har sett
egentligen dr att, om vi tar fintechbranschen, alltsé finansiella tekniska foretag, sa
kanske de klagade till oss tidigare mot hur storbankerna agerade. Nu har den har
branschen mognat nagot och foretagen har etablerat sig och da ar de tidigare
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uppstickarna inte sa sma langre. Och det har ocksa renderat i, att de i sin tur nu
har fatt en marknadsmakt, och att det dar andra som klagar pa dem. Sa det ar en
trend vi ser ocksa.

Marie Stromberg Lindvall:
Det ar intressant. Det ar nytt?

Martin Bickstrom:

Ja det skulle jag sdga, det ar nytt. Och sedan sa har det ocksa varit valdigt mycket
exklusivavtal i ar. Och vad ar da exklusivavtal? Jo det ar nar tva foretag sluter ett
avtal om att den ena parten maste kopa alla produkter fran den andra parten, och
vice versa. Och det ar typiskt sett inte otillatet enligt konkurrensratten for det
finns massa fordelar med den typen av uppldgg, bland annat att man kanske
vagar satsa pa en viss produkt eller sla sig in pa en viss marknad och sa. Men i
vissa fall sa kan det skada konkurrensen och konsumenterna, och det ar framfor
allt om det har leder till att konkurrenter till de har foretagen inte kan agera pa
marknaden utan att de avskdrmas. Och dar har vi sett att pa marknader dar
kunderna ar ganska lattrorliga, dar de latt kan byta mellan olika typer av tjanster
sa ar det manga som forsoker att binda upp sina kunder med just sddana har
exklusivavtal.

Marie Stromberg Lindvall:
Nu maste du nastan ge mig ett exempel har.

Martin Bickstrom:

Vi har ett pagdende drende dar vi fattade ett interimistiskt beslut, for nagon vecka
sedan har, som géller gymaggregatorer. Det vill sdga en form av flexibelt
gymbkort, dér jag som konsument kan kopa ett gymkort fran en aktor som har
slutit avtal med en massa olika separata traningsstudios, och da fa tillgang till det
har traningsutbudet. Det vi sag i det har fallet var att en stor aktor pa marknaden
tillimpade den har typen av exklusivavtal, vilket ledde till att en annan aktor
tappade forst studios och sedan konsumenter som da kopte det har flexibla
gymbkortet, vilket i sin tur da riskerade att leda till att annu fler studios inte vill
vara med pa den har plattformen. Vilket i sin tur riskerade att leda till att annu
farre konsumenter koper kortet, vilket i sin tur riskerar att leda till att foretaget
slas ut pd marknaden.

Marie Stromberg Lindvall:
Och det har ar ndgonting vi haller pa och utreder just nu?

Martin Biickstrom:
Ja precis, sa det kan ni halla koll pa var hemsida, vad som hdander med det
drendet.

Marie Stromberg Lindvall:
Det ar spannande forstas, tycker vi.

6 (14)



KONKURRENSVERKET PODCAST UTSKRIFT

Swedish Competition Authority 2020-05-27

Martin Bickstrom:

Ja och det man ser ar val att det hander sa snabbt sa att det var ocksa valdigt bra
att vii det drendet kunde fa fram ett sa kallat tillfalligt beslut, alltsa ett
interimistiskt beslut, i avvaktan pa vart slutliga beslut i utredningen. For det kan
ju ta tid i vissa fall.

Marie Stromberg Lindvall:
Och det betyder att?

Martin Bickstrom:

Ett tillfalligt beslut kan man sédga, i avvaktan pa att vi har hunnit utreda drendet
helt och da far man inte tillaimpa de har exklusivavtalen under utredningens gang
helt enkelt.

Marie Stromberg Lindvall:
Vad gor de da da?

Martin Bickstrom:

De ska ju folja vart beslut och det leder till i praktiken att de inte far ingd den har
typen av avtal med traningsstudios, utan att traningsstudiorna ska vara fria att
kunna sluta avtal med vilka gymaggregatorer de vill.

Marie Stromberg Lindvall:

Jag tankte vi skulle hoppa vidare litet grann och prata om hur vi prioriterar. Alltsa
ni har ju redan varit inne pa att det ar méanga tips som kommer in till antal, och att
det &r manga olika typer av fragor som vi har att hantera, bara det ni berédttade nu
visar ju det. Och det har innebar forstas att vi maste prioritera, allting kan vi ju
inte ta om hand. Vad har vi prioriterat? Hur tanker vi? Vad gor vi?

Martin Bickstrom:

Ja i konkurrenstillsynen sa prioriterar vi framfor allt allvarliga
konkurrensproblem, som riskerar att skada konkurrensen och till slut
konsumenterna. For att det ar ju trots allt konsumenterna som ar det viktigaste
skyddsintresset i konkurrenslagstiftningen, inte kanske foretagen pa marknaden.
Och dér prioriterar vi drenden, dér vi tror att foretag kan slas ut frdn marknaden,
och att det leder till att priserna pa sikt kommer att ga upp. Det ar ju det vi kallar
skadeteorin helt enkelt. Och den typ av drenden vi har prioriterat i ar, har gallt
litet olika typer av forfaranden, men det ar vél egentligen det som ar den
viktigaste punkten ndr vi prioriterar vara drenden. I upphandlingstillsynen sa ser
det litet annorlunda ut, dar kan man saga att vi har ju vart uppdrag och prioritera
direktupphandlingar. Det blir en viktig prioriteringsfaktor 6ver huvud taget,
liksom &r det fraga om en direktupphandling eller dr det nagonting som ar
exempelvis annonserat eller ndgon annan typ av upphandlingsproblem. Dar tittar
vi bland annat pa allman preventiv effekt, det vill siga om vi kan ga fram med en
upphandlingsskadeavgift, om vi kan fa vagledning om vi driver det har och vi
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tittar ocksa pa vilket allméanintresse det finns av att driva den har fragan och sa. Sa
det ar mer sa pa ett overgripande plan. Dar kan man ocksa sdga att vi har fortsatt
med vdra stadllningstaganden som ocksa ar ett sitt att na ut med vad vi tycker i
vissa fragor inom upphandlingstillsynen.

Marie Stromberg Lindvall:
Det ar en slags proaktivt stallningstagande?

Martin Bickstrom:
Ja precis.

Marie Stromberg Lindvall:
Kan man uttrycka sig sa?

Martin Bickstrom:
Ja proaktiv tillsyn. Dar vi skickar signaler till aktoren om hur vi tycker att vissa
foreteelser ska tolkas.

Marie Stromberg Lindvall:

De haér prioriteringsgrunderna som du namnde har nu Martin, det ar sidant som
ni haller er i litet grann, kan jag uttrycka det sa? Nar ni har era prioriteringsméten,
eller hur Alexander?

Alexander Albrecht:

Ja men precis, vi tittar ju pa prioriteringspolicyn nar vi kollar pa varje tips som
kommer in och det ar utifran de punkter som finns dar som vi bestimmer ifall vi
ska prioritera for en fordjupad utredning, eller inte.

Marie Stromberg Lindvall:

S& om vi tror att foretag kan slas ut, om vi pratar om prioriteringarna pa
konkurrenssidan och direktupphandlingar, otillatna direktupphandlingar pa
upphandlingssidan, det dr ungefar dar vi ligger. Vad ar det vi inte prioriterar da?
Jag menar det kommer in 6ver 1000 tips, det dr massa saker vi inte prioriterar. Ar
det allting annat d4, eller hur tanker vi dar?

Alexander Albrecht:

Ja men dels sa ar det vissa saker som faller helt och hallet utanfor ramen for var
tillsyn, och dar prioriterar vi naturligtvis inte. Sedan kan det ju litet grann, som du
var inne pa Martin, finnas saker som kommer in, ddr vi ser att har har det funnits
en annonserad upphandling till exempel. Och da sa finns det i regel en mgjlighet
for leverantorer som inte dr nodjda att ansdka om 6verprévning. Och i och med att
de kan tillvarata sin egen ratt sa far det inte samma priovarde hos oss, sa da kan
man se det som att vi inte alltid dr bast lampade att ta i de tipsen.

Marie Stromberg Lindvall:
Har ni ndgra konkreta exempel att ge har nu da?
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Martin Bickstrom:

Det ar val ganska vanligt att vi far tips om en pagdende upphandling, i
upphandlingstillsynen som Alexander &r inne pa. Och det tipsaren vill da ar
egentligen ar att vinna kontraktet och sa, det kommer vi aldrig att kunna hjélpa
dem med. Aven om vi har fort fram att vi kanske skulle vilja ha den mégjligheten,
att ga in mer “hands on” i pagéende och annonserade upphandlingar. Utan det
basta sdttet for en leverantor da att vinna ett avtal ar ju helt enkelt att 6verprova
den har upphandlingen och fora fram de fel som den upphandlande myndigheten
har gjort. Da har man en mdjlighet att ga till domstol i stillet och da ar inte
Konkurrensverket bast liampade att ta den har fragan. Och det ar ganska vanligt,
det &r vél den typen av den vanligaste bortprioriteringsgrunden i
upphandlingstillsynen skulle jag vilja saga, att nej men det hér ar ju annonserat
och leverantdren kan sjdlv ga vidare. Men man far ocksa komma ihag nar det
kommer till véra prioriteringar det ar att de ar ju utifran perspektivet att vi ar
tillsynsmyndighet 6ver upphandlingslagarna och konkurrenslagen och det finns
ju mycket upphandlings- och konkurrensproblem, upplevda sadana i alla fall,
som kanske inte faller in inom de hédr ramarna. Och det kan ju vara olika former
av kommunala uppldgg. Exempelvis har vi fatt in tips som galler Karlstads
kommuns planer pa att etablera ett Muminland i Skutberget, och da har val vi
tittat pa om det finns ndgon upphandlingsrattslig vinkel i det hér, och det vi tittar
pa dr egentligen dr om det finns nagon form av otillaten direktupphandling av
nagonting. I just det fallet sa fanns det indikationer pa att ndgonting hade
upphandlats men det var inte tillrackligt skarpt att ga pa for att vi skulle vélja att
prioritera det. Sjdlva, vad ska man séga, den politiska fragan om att en kommun
valjer att ingd ndgon form av samarbetsavtal med ett privat fOretag for att etablera
nagon form av upplevelseland i kommunen, det &r ju inte ndgonting som vi kan ta
i utan det far man l6sa ut inom kommunalpolitiken och inom kommunalratten.

Marie Stromberg Lindvall:
Sa det finns inget Muminland?

Alexander Albrecht:
Inte an, men det verkar som att det ar pa vag.

Martin Bickstrom:
Det finns ju ett i Nadendalen forstas.

Alexander Albrecht:
Sa ar det ju.

Martin Bickstrom:
Ja. Men inte i Karlstad.

Marie Stromberg Lindvall:
Inte i Karlstad. Inte an i alla fall.
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Martin Bickstrom:
Nej.

Marie Stromberg Lindvall:
Far se hur det gar med det.

Martin Bickstrom:

En trend som vi ocksd har sett, eller trend, det har varit ganska mycket klagomal
om otillborlig konkurrens nar myndigheter eller kommuner fattar beslut inom
ramen for sin myndighetsutovning som paverkar konkurrensen. Det har vi anda
sett flera ganger senaste aret. Och det har gallt bland annat hur Arbetsmiljoverket
tillampar arbetsmiljolagstiftningen sa att det far en snedvridande effekt. Nu har vi
inte fatt in ndgot klagomal mot det, men man skulle kunna se ocksa som i fall nar
Skatteverket tillsynar vissa foretag men inte andra nar de vet att hela branschen
kanske héller pa med svartarbete och sa. Da far ju det en effekt pa konkurrensen
for vissa foretag blir helt enkelt disciplinerade medans andra inte blir det. Men
just myndighetsutdvning ar heller ingenting som vi kan ra pa inom ramen for var
konkurrenstillsyn, for just myndighetsutdvning ar ndgonting som faller utanfor
konkurrenslagen. Det framgér i inledningen av just den lagstiftningen. Sa det ar
val en trend som vi har sett som vi inte har kunnat prioritera.

Alexander Albrecht:

Och inom upphandlingen sa ser vi dven att det dr ganska manga tips som
kommer in som géller forhallanden som kanske ligger tva, tre, fyra ar bak i tiden.
Och dé har vi i regel inte samma mojligheter att ansoka om upphandlingsskade-
avgift, vilket innebar att de tipsen generellt far ett lagre priovarde dven om de kan
ligga kvar som en indikation infor framtiden.

Marie Stromberg Lindvall:
Sa dar har ni en liten pedagogisk uppgift ocksa om ni far in de har tipsen pa
telefon, vilket ju inte dr helt ovanligt vet jag. Att forklara de hdr sakerna.

Alexander Albrecht:
Precis. Sa ar det.

Marie Stromberg Lindvall:
Da kan ni héanvisa till podden har ocksa.

Alexander Albrecht:
Jajaman.

Martin Bickstrom:

Och det kan man ju sédga, att preskriptionsfristen ar ju pa 12 manader i
upphandlingstillsynen, det vill sdga att vi kan ga fram och anstka om
upphandlingsskadeavgift i upp till 12 manader efter att avtalet ingicks. Och den
vill vi ha forlangd till det dubbla for att vi behover mer tid pa att upptacka
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direktupphandlingar. Och vid en internationell jamforelse sa ar var
preskrioptionsfrist kort. Det vi ocksa sett ar att om vi inte gar fram med
upphandlingsskadeavgift sa har inte besluten samma verkan, i synnerhet om det
ar gamla saker pa kommunerna. Sa det ar darfor ocksa vi forsoker halla den har
farskhetsfragan vid liv. Men daremot sa blir det indikationer i var planerade
tillsyn som vi ocksa genomfor i princip varje ar. Sa varje tips som kommer in till
oss dr ju vardefullt, &ven om vi kanske inte gor ndgonting i det enskilda fallet. Sa
att det ar val ocksa ett medskick man vill gora, fortsatt att tipsa till oss.

Marie Stromberg Lindvall:
For aven om tiden har gatt ut sa ar det av intresse for oss. Eller hur?

Martin Bickstrom:
Det stammer bra.

Alexander Albrecht:
Sa ar det.

Marie Stromberg Lindvall:

Nu har vi pratat om saker vi prioriterar och saker vi inte prioriterar. Och vi har
pratat om Muminland och diverse annat. Men jag menar, allt det har later valdigt
seriost och bra, och det ar det ju ocksa, det ar viktiga grejer det har. Men det
roligaste tipset ni har fatt da? For det forsta, har ni fatt nagot roligt tips? Och om
ni har fatt det, vad var det?

Alexander Albrecht:

Ja men lite roliga saker kommer det 4nda in pa slingan. Pratade for ett par
manader sedan med en journalist som hade lite funderingar kring hur LOU ska
tillaimpas, framfor allt vad galler det har undantaget for tekniska skal. For det
finns ett undantag i LOU dar om det pa grund av tekniska eller konstnarliga skal
bara finns en leverantér som kan tillhandahalla det som ska upphandlas, da kan
man vanda sig dit. Men ja, det ar ju en undantagsbestimmelse och det ska till
ganska mycket for att det har ska vara relevant. I det har fallet sa var det ett
kommunalt bolag i Blekinge som hade kopt in ett begagnat serbiskt skepp. Som
man ju gor. Redan dar borjar man undra vad det egentligen ror sig om, men
journalisten hade gravt vidare och bolaget hade hanvisat till att anledningen till
att de kunde gora det har utan att gora en avancerad upphandling var pa grund
av just undantagsbestammelsen om tekniska skal. Vilket i praktiken innebar att de
ansag att pa grund av de sldende likheterna mellan den blekingska skargéarden
och det serbiska inlandet sa var det mojligt att kopa just det har specifika skeppet
for att tillgodose deras behov.

Marie Stromberg Lindvall:
Var det du som tog det dar samtalet?
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Alexander Albrecht:

Ja, det var det. Jag sade att det dér ldt ju intressant och bad honom beratta mer.
Och konstaterade att det nog kanske inte 1dt som att tekniska skal skulle kunna
vara tillampliga som utgangspunkt, samtidigt som det ar svart for oss att uttala
oss i fall som inte vi har utrett. Sa det var vl ett litet trakigt myndighetssvar pa
den fragan. Men det hor ju till saken att det har ocksa var for nagra ar sedan, sa
det var inget farskt tips pa sa satt.

Marie Stromberg Lindvall:
Men du Martin som har varit med litet langre, ndgon saddan fraga har vi aldrig fatt
forr?

Martin Bickstrom:

Inte som jag kanner till. Och da kan man fundera pa, men dven om det dr nagra ar
gammalt kanske ni skulle ha prioriterat det har anda? Och dé gjorde vl vi
beddmningen att vi har lite svart att se att det har ar en vanligt férekommande
situation som gor att det ar priovart av den grunden, utan det verkar ju vara
nagon form av outlier &nda. Men spannande.

Alexander Albrecht:
Absolut.

Martin Bickstrom:

Jag fick ocksa en journalistfraga, nar du anda fragar Marie, som ocksa géllde
tekniska och konstnarliga skal. Dar det var ett kommunalt bolag i en lite mindre
svensk kommun som hade kopt in en managementkonsult som skulle hélla en
foreldsning i ledarskapsfragor och sa. Och det som var kul med det hér var ju da
att nar tidningen kontaktade kommundirektoren som hade gjort det hér inkopet
sjdlv sa sade han att nej, men det har behover vi inte upphandla. Och det var
forvisso under direktupphandlingsgransen men han hade danda motiverat det
med att det ar tekniska skal, for att det finns bara en person som haller den har
typen av foreldsningar i ledarskapsfragor med mera. Han havdade ocksa att det
var konstnarliga skal for att den har foreldsningen var sa pass unik sa att det
skulle vara nagon form av performance artist lat det som i mina 6gon mer eller
mindre, som holl ndgon managementkonsultutbildning. Och vi som jobbar statligt
har ju varit pa sddana har myndighetsdagar nar man far titta pa nagon som star
pa scenen och héller sddana har foreldsningar, vi vet ju att det finns ju ganska
manga typer av konsulter sa jag hade lite svart att se vad de tekniska skalen lag i.
Men jag blev dnda a andra sidan sugen pa att lyssna pa den foreldsningen med
tanke pa hur den rent artistiskt skulle utformas av den har unika konsulten. Och
som sagt, det var under direktupphandlingsgransen.

Marie Stromberg Lindvall:
Vi samlar ihop oss hér och ger nagra goda rad till tipsare infor 2020 som véantar
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hdrom hornet, eller precis har startat. Har ni nagra onsketips eller nagra
medskick? Jag bara kastar ut liksom sa dar brett.

Alexander Albrecht:
Riktigt bra kartelltips vore ju trevligt sa klart.

Martin Bickstrom:

Ja, det dr ju inte trevligt att de finns d& men att vi far tips om dem ar sa klart
angeldget, och anvand garna da visselblasarsystemet ocksa. Ifall ni tror att det kan
skada er ifall att det har kommit fram att man har pratat med Konkurrensverket.
Sa att det haller jag med om, riktiga kartelltips &r alltid intressant. Men sedan &r
det val fortsatt att tipsa som dr medskicket, och fortsatt att tipsa d@ven om vi valjer
att inte prioritera en fraga. For att det kan ju leda till att vi prioriterar i framtiden
om vi far flera tips om samma upphandlande myndighet eller liknande.

Alexander Albrecht:
Verkligen.

Marie Stromberg Lindvall:

Men da kan vi val for sdkerhetens skull dra vagarna in till er pa Tipsfunktionen
igen. Vi har pratat om visselbldsarsystemet och jag har nog vid ndgon passage har
namnt att man kan ringa, men dra garna vigarna in for oss.

Alexander Albrecht:
Man kan ringa till oss, eller sa kan man skicka via visselblasarsystemet som du
sade. Man kan dven skicka in en vanlig e-post till tipsa@kkv.se. Det gar alldeles
utmarkt att skicka in ett vanligt brev, det dr det vissa som gor och det fungerar
hur bra som helst.

Martin Bickstrom:
Man kan komma forbi vara lokaler och lamna uppgifter har, det hander till och
fran. Ifall man vill gora det.

Marie Stromberg Lindvall:
Och alla de hér adresserna och telefonnumren och sadant, det finns ju forstas pa
var webbplats ocksa.

Martin Bickstrom:

Precis, pa forstasidan sa finns det en lank hogt upp till hoger, eller tva lankar. En
dar det star “tipsa oss om konkurrensproblem” och en som det star “tipsa oss om
upphandlingsproblem”. Klicka in pa dem s kan ni ldsa vidare hur ni ska gora
och vilka uppgifter som vi ar intresserade av. Och vad som hander nar vi har fatt
in ett tips eller klagomal.

Marie Stromberg Lindvall:
Da tanker jag att vi avrundar den hdr, Konkurrensverkets arskronika. Martin och
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Alex, tack for att ni var med och berdttade om vad ni gor pa dagarna,
sammanfattade Tipsfunktionen 2019. Tack for det.

Alexander Albrecht:
Tack sjalv.

Martin Bickstrom:
Tack.

Marie Stromberg Lindvall:

Och som sagt, om du som lyssnare vill komma i kontakt med Tipsfunktionen sa
har ju Martin och Alexander precis berattat hur ni gar tillvaga. Det finns alltsa pa
konkurrensverket.se. Jag heter Marie Stromberg Lindvall och tack for att ni
lyssnade.
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