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Podcast Konkurrenten

Avsnitt 64: Betalningar, annulleringar och repressalier — ett ar med LOH

Textversion av Konkurrenten avsnitt 64 (publicerat 21 oktober 2022), vill du hellre lyssna pa avsnittet kan du ta
del av det pa var webbplats www.konkurrensverket.se/konkurrenten.

Marie Stromberg Lindvall:

Hej och vidlkommen till Konkurrenten och till vart tredje avsnitt om LOH, det vill
sdga Lagen om forbud mot otillborliga handelsmetoder vid kop av jordbruks- och
livsmedelsprodukter, som det fullstindiga namnet pa den har lagen lyder. Jag
som leder podden heter Marie Stromberg Lindvall och innan vi ger oss i kast med
dagens fragor sa vill jag garna passa pa att sla ett slag for de poddavsnitt om LOH
som vi tidigare har spelat in: de hanger namligen ihop litegrann. Vi har alltsa
spelat in tva tidigare avsnitt, det fOrsta avsnittet publicerade vi infor det att LOH
skulle trada i kraft den 1 november forra aret. Da pratade jag med
Konkurrensverkets generaldirektor, Rikard Jermsten och den da nytilltradde
enhetschefen Martin Backstrom: Vi pratade om lagen, vi pratade om bakgrunden
och syftet med att den inférdes och hur vi pa Konkurrensverket forberedde oss
infor det har nya tillsynsuppdraget. Det andra avsnittet publicerade vii mars i ar
2022. Da hade lagen varit i kraft i cirka ett halvar och var diskussion d& handlade
om hur enheten {or otillborliga handelsmetoder sag pa sitt nya tillsynsuppdrag
och vi pratade ocksa om deras ambition att jobba pa ett sa transparant satt som
mojligt. Och nu da, nu ar det dags for tredje avsnittet om LOH och nér vi spelar in
det hér avsnittet sa dr det sdndr som pa nagra veckor ett ar sedan lagen infordes
och den héar gangen sa ska vi bland annat titta ndarmare pa nagra av de sakfragor
som OH enheten har jobbat med under det har forsta verksamhetsaret. Och de
som skall prata sakfradgor med mig ar Juliette.

Juliette Lehucher:
Ja, Juliette Lehucher heter jag och jag ar sakkunnig jurist pa enheten for
otillborliga handelsmetoder.
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Marie Stromberg Lindvall:
Och sa har vi Joakim.

Joakim Palm:
Ja, hej. Joakim Palm, jag ar foredragande jurist pa enheten.

Marie Stromberg Lindvall:

Vilkomna bada tva. Jag borjar med att vanda mig till dig, Joakim. Du har ju varit
med dnda fran forsta borjan, ett och ett halvt ar, det vill sdga sedan lagen infordes
och sedan enheten inrattades. Och nér du borjade hér da var du nybdrjare, i alla
fall pa det har omradet och alla dina kollegor var nybdérjare och lagen var ny och
enheten var ny. Vad hade du for forestéallningar ndr du borjade, vad var det du
trodde att du skulle jobba med och framfdr allt fick du jobba med det du trodde
att du skulle jobba med?

Joakim Palm:

Ja men det kan jag nog sdga att jag har i ndgon man. Jag hade ingen tidigare
erfarenhet av att arbeta pa tillsynsmyndigheter eller tillsynsuppdrag pa det sattet
sa den biten var ju spannande och nagot jag sag fram emot. Och det var ju dven
speciellt, en speciell erfarenhet, att fa liksom vara med fran dag ett. Och det ar
fortfarande en utmaning men ocksa nagot som oftast ar valdigt kul, tycker jag.

Marie Stromberg Lindvall:
Ja, for ett och ett halvt ar &r inte jattelang tid.

Joakim Palm:

Det ar det inte och det ar det framfor allt inte i juridikens vérld. Det beror ju pa i
vilket omrade det ar sdklart. S& jag hade nog inte nagon jattetydlig bild av vad jag
forvantade mig mer &n att jag sag fram emot att borja pa uppdraget och nya
kollegor pa en ny enhet och se vart det bar av sa att sdga.

Marie Stromberg Lindvall:
Men ingen sadan sarskild fraga som du trodde att du skulle fa jobba med eller
saddr utan du, du kom som ett blankt papper?

Joakim Palm:

Det ar nog det arliga svaret att jag gjorde, och sedan nar vi alla liksom satte in oss
i lagstiftningen och de utmaningar som fanns sa dok det val upp fragor som man
som jurist kanske tyckte det ar val lite mer spannande eller det har kan nog bli
nagot. Men det fanns inget fran dag ett i alla fall att...

Marie Stromberg Lindvall:
Nej, och sa hér i efterhand, ar det ndgot som har 6verraskat dig med det du fick
jobba med?
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Joakim Palm:

I viss man har det nog varit att en del fragor som kanske inte verkade sa
kontroversiella eller spannande, for att vara arlig, fran borjan men som har blivit
ratt sa, kanske inte omdiskuterade, men att det 4r nagot som har blivit en storre
sak dnda an man forst vantade sig. Till exempel, helt enkelt en ratt basal men anda
valdigt viktig fraga ar vilka produkter tacker den har lagen, vilka affarsrelationer,
vilka situationer. Néar det galler fragor om vad som ar livsmedel, kanske inte det
ar en utmaning eller s spannande, men i alla fall nér det galler fragan om
jordbruksprodukter, dar finns det kanske en pedagogisk utmaning, och dven att
bara fa en 6verblick 6ver vad som ryms dari. Sa dar fick vi in fradgor i samband
med arsskiftet tror jag det var, forra julen. Apropa julgranar till exempel och, och
sa vidare.

Marie Stromberg Lindvall:
Jag kommer ihag det. Det var en fraga ni tittade pa eller hur? Hur vida julgranar
omfattades av det hér eller ej, visst var det sa?

Joakim Palm:

Precis, precis. Aven vissa andra saker som tror jag var ratt tydligt kommunicerat
aven innan lagen tradde i kraft, frdin kommissionen, och annat hall, men liksom
frdgan om djurfoder som inte &dr livsmedel men som da blev nagon sorts
restprodukt liksom, eller jordbruksprodukt atminstone.

Marie Stromberg Lindvall:
Och snus funderade ni pa?

Joakim Palm:
Ja eller redde ut i alla fall.

Marie Stromberg Lindvall:

Ja, det var en del fragor som kom dar som du inte hade téankt dig, det forstar jag.
Du da Juliette, du dr ju hyfsat ny pa din position hdr pad OH-enheten.
Verksamheten hade varit igdng en stund nédr du kom in har. Var det nagonting
sarskilt som 6verraskade dig nar du borjade jobba med de har fragorna?

Juliette Lehucher:

Ja lite som Joakim. Jag var forst 6verraskad att se att sd manga enkla fragor kunde
bli mycket svarare an man trodde vid en forsta inblick, sa det var jag 6verraskad
av och sedan nadgonting mer jag var lite overraskad av var att ndr man arbetar
med en lag maste man...alltsa behover man kolla pa forarbeten for att forsta lite
battre vad lagstiftaren ville nd som mal med lagen och sa vidare. Och dar var jag
lite 6verraskad att ldsa att det var jattemycket utrymme som var kvar for
rattspraxis, att manga fragor behover fortfarande provas och 16sas genom
rattspraxis men eftersom det dr en ny lag, det finns ingen rattspraxis nu, sa det ar
lite spannande.
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Marie Stromberg Lindvall:
Jag tanker att det maste vara spannande som jurist att fa vara med om en sadan
utveckling?

Juliette Lehucher:
Ja exakt och sdrskilt som en tillsynsmyndighet, det ar stort ansvar att borja skapa
praxis tillsammans med domstolar.

Marie Stromberg Lindvall:

Naval hor ni, ni, tack for det. Jag tanker ocksa, nu har jag ju utlovat att vi ska prata
sakfragor har sé vi ska val inte halla pa det for lange har nu utan jag tanker att vi
ska fa bli lite praktiska har nu da och da ska ni fa lotsa oss igenom nagra av de
viktigare frdgor som ni har jobbat med har under aret. Ni har vl lite i forbigaende
namnt en del nu inledningsvis men vi har ju gjort ett urval héar av nagra av de
intressantare frdgorna. For ni har forstas jobbat med valdigt manga fragor men vi
lyfter fram nagra stycken har i podden i dag, och vi ska ga igenom dem. Men
innan vi fordjupar oss i de frdgorna sa ska vi pdminna om de har viktiga listorna,
den svarta och den gra listan, sa vi har det som bakgrund for pratet. Den svarta
listan, vem borjar att prata om den?

Joakim Palm:

Men den kan jag ta, och det dr ju da lagens femte paragraf och de férbud som
finns dari helt enkelt. Men en korshéanvisning da till regleringen om
foretagshemligheter, och de &r ju sa att sdga strikt forbjudna. Man kan ju inte
avtala om att man ska tillampa dem. Sa det ar sa att sdga lagens harda kérna i
nagon man.

Marie Stromberg Lindvall:
Mm. 54 alla som finns dér pa den svarta listan, de ar strikt forbjudna?

Joakim Palm:
Ja de éar alltid otillborliga.

Marie Stromberg Lindvall:
Alltid otillborliga. Och den gra listan?

Juliette Lehucher:

Ja den gra listan, det ar lite skillnad med svarta listan och det ar darfor det ar tva
olika namn. For att de dr inte alltid otillborliga. De ar bara otillborliga om koparen
och leverantoren inte har avtalat i forvag om dem. Sa de kan vara tillatna.

Marie Stromberg Lindvall:

Sé& de kan vara tillatna, det dr det som skiljer de har tva listorna at, den svarta och
den gré listan och de dar listorna finns ju forstas da pa Konkurrensverkets
webbplats for den som vill férdjupa sig i, lite narmare i dem déar. Men hor ni da
tycker jag vi borjar med sakfragorna och den forsta fragan som vi tankte lyfta har

4 (16)



KONKURRENSVERKET PODCAST UTSKRIFT

Swedish Competition Authority 2022-11-07

nu handlar om betalningar och olika aspekter pa den fragan och da inleder du,
eller hur Juliette?

Juliette Lehucher:

Ja, det gor jag. Sa betalningar det ar lite intressant for att regelverket later valdigt
enkelt, ndr man ldser om det i lagen. Det &r bara att man maste betala inom 30
dagar for produkter som man har fatt. Daremot nar man forsoker tillimpa regeln,
da blir det mycket mer komplicerat dn det ser ut forst. Och vi har fatt ett antal
fragor fran marknaden om det och dven genom olika drenden. Nagon fraga som
vi har kollat pa sarskilt var om Supply Chain Finance exempelvis. Ja, sa det &r ett
satt for att sdkerstalla att leverantoren skall fa betalningar inom 30 dagar och dven
ibland mycket kortare perioder. Tack vare en bank eller nagon tredje part som
kommer att betala leverantoren sjalv medan koparen kan betala banken mycket
senare. 5a det finns ndstan som ett l1an mellan kdparen och banken for att tillata att
leverantoren far snabbare betalningar. Trots att koparen kommer att betala langre
an 30 dagar till banken.

Marie Stromberg Lindvall:
Sé for att jag ska fOrsta saken ratt dar da s& innebar det att koparen far langre pa
sig an 30 dagar genom att anvanda den har banken sa att saga?

Juliette Lehucher:
Exakt, och leverantoren kan fa betalning i en mycket kortare period dn 30 dagar
ocksa ibland.

Marie Stromberg Lindvall:
Ja precis sa att den far betalningen snabbare da dn de har 30 dagarna?

Juliette Lehucher:

Exakt. Sedan kan det bero pa olika avtal och 6verenskommelser saklart. Men sa
det var en valdigt speciell fraga och det finns ingenting om det i lagen sa vi
funderade pa fragan och hur Supply Chain Finance omfattas av lagen och om det
gar att gora sa helt enkelt. Och det blev det stédllningstagande som man kan hitta
pa webbsidan.

Marie Stromberg Lindvall:
Andra aspekter pa betalningen?

Juliette Lehucher:

Ja det fanns andra aspekter ocksa. Nagonting som var intressant och valdigt
praktisk fraga var vad hander om nagon faktura, alltsa betalningsdatum hamnar
pa en sondag? Eller om fakturan skickas eller om kdparen far fakturan efter en
viss tid pa dagen och sa sent pa kvallen exempelvis. Vad hander da? Kan man fa
undantag till lagen eller inte? Hur, hur hanterar man det? Det var en annan aspekt
som var intressant med den fragan.
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Marie Stromberg Lindvall:

Jag ska bara gora ett inpass dar, Juliette. Du namnde som hastigast nar vi pratade

om den har Supply Chain Finance, att det fanns ett stallningstagande och, och det
stallningstagandet finns alltsa att ladda ner pa Konkurrensverkets webbplats, och
dér redogor ni ju for den hér fragan och hur Konkurrensverket ser pa den fragan i
det stéallningstagandet.

Juliette Lehucher:
Exakt.

Marie Stromberg Lindvall:
Okej. Da hoppar vi till nasta fraga om inte du ville sdga ndgonting om betalningar,
Joakim? Du hade inga inpass dar?

Joakim Palm:

Det har jag nog faktiskt. Sa...men jag kan bara fa halla med vad Juliette just
beréttat, att nar man laser den regeln som ju ar den fOrsta regeln i paragraf fem
med den har betalningsfristen sa...

Marie Stromberg Lindvall:
Du menar de har 30 dagarna?

Joakim Palm:

Exakt. Den kdnns ju ratt sa, ja liksom den har kan det ju inte bli s mycket brak
om. Det kanske inte dr alla som uppskattar den, men i alla fall inte vad galler
tolkningsproblem eller sa men...

Marie Stromberg Lindvall:
Nej 30 dagar ar 30 dagar ungefar.

Joakim Palm:

Exakt. Det var vdl, i alla fall vad jag hade for ingangsvarde, men sedan s& dok den
héar fradgan om Supply Chain Finance upp ratt sa tidigt vad jag minns det, och att
det...om ja mojligtvis redan i samband med ikrafttradandet, har vi fatt fragor fran
foretagare, branschorganisationer och annat dar det har dykt upp manga aspekter
och det kan ju vara sa att ibland &r det svart att svara pa eller att man kanske
tycker det tar for lang tid fOr oss att svara pa sakerna, men det ar anda nagot som
vi jobbar med aktivt och det, det ar ett bra satt for oss att...om vi har majlighet att
kunna skapa sa mycket tydlighet som vi kan i det har skedet, men dven for att vi
ska kunna komma vidare i var egen analys av de olika sidorna som finns i den
lagen.

Marie Stromberg Lindvall:
For det ar det, det handlar om ganska mycket nu. Att skapa tydlighet, eller hur?
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Joakim Palm:

Precis med de verktyg vi har sé att sdga och i vissa fall kan ett sétt att skapa
tydlighet vara att helt enkelt utifran vart uppdrag besluta om nagon atgard.
Andra fall kan det vara att vi...ja genom var kommunikation helt enkelt eller
stallningstagande eller i kanske vissa mindre kontroversiella fragor kanske vi kan
kommunicera via vart nyhetsbrev liksom om det inte dr ndgot som &r pa den
nivan att, att det bor ga genom ett stdllningstagande. Sa det finns ju flera olika
kanaler for oss att anvanda redan i dag.

Marie Stromberg Lindvall:
Men jag tror att jag avbrot dig dar va. Du var pa vag att siga nagot om
betalningar mer, eller hur?

Joakim Palm:

Ja... nej men det ar, det ar d@ven fragan da om delar av lagens terminologi helt
enkelt. Man pratar om att det finns ju flera frister, eller det &r en frist, men det
finns olika varianter pa hur den kan 16pa, rattare sagt. Och da finns det en regel
for, sd att sdga, engdngskop, kan vi kalla det lite forenklat, och en for, sa att sdga,
I6pande kop eller kop med flera leveranser och da pratar ju lagen om
leveransperioder och betalningsperioder och det fanns ju en del, som jag har
forstatt det i alla fall, ute i verkligheten eller i branschen som kanske inte relaterar
till den har terminologin. Vadda leveransperioder, det ar vl inget vi anvander
eller att, betalningsperioder vad ar det har for nagot? Sa det har varit en del
av...det kanske inte dr en utmaning men dnda, som vi har haft att tanka pa ocksa
att...ja men att, om man blir alltfor formalistisk liksom att okej, det har ar
leveransperioder och sedan sa ar det kanske inte sa knepigt om man Oversatter
det. Ja men det betyder bara att...om vi tar till exempel mjolk ar det ofta en
produkt som levereras flera gdnger i veckan till butik eller till skolor eller vad det
ma vara. Att de da sedan samlar ihop de hér, kanske manadens leveranser pa en
manadsfaktura helt enkelt och ddr har du en leveransperiod. Att det finns sddana
mojligheter. Och sedan ar det 4ven en annan fraga som har varit uppe med
betalning och det har varit den hédr om sa att sdga, nér ar betalningen utford i
LOH:s hénseende. Ar det nir kdparen, sa att séga, trycker pa att betalningen ska
genomforas och sedan sa kanske det ar ndgon fordrojning, i vissa fall kan det vara
dagen efter da att sdljaren eller leverantoren far pengarna pa sitt konto men exakt
ndr ar det, ndr har du fullgjort det du ska gora. Och det dr nagot vi har kikat pa
ocksa.

Marie Stromberg Lindvall:
Sé& den har fragan visade sig inrymma méngder med olika underfragestallningar,
kan man sdga sa?

Joakim Palm:
Jaindgon man. Sedan sa tror jag val kanske inte att allt av det dr...jag menar...jag
tror fortfarande grundprincipen borde inte vara sa kontroversiell, vad den
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innebar, men som jurist och dven liksom som, som aktiv i branschen sa finns vl
ett berdttigat intresse i att man far de har sakerna utredda pa nagot satt.

Marie Stromberg Lindvall:

Och alla de hér frdgorna som vi pratar om nu finns ju ocksa, ganska méanga av

dem i alla fall, skrivet om pa véar webbplats sa att det kommer jag paminna om
med jamna mellanrum att vi har skrivit en hel del om betalningar och det finns
stallningstagande och sa vidare och de finns att hamta pa var webbplats.

Vad sdger vi, ska vi lamna fragan om betalningar och ga vidare till det som ar
nummer tva pa var lista, annulleringar. Och da Joakim, far du borja. Sa far du
beratta lite grann om vad det har ar.

Joakim Palm:

Javisst, jamen det dr da sa att siga den andra 30 regeln kan man sédga. Man pratar
ibland om att LOH eller UTP-direktivet, att det finns 30/30 regeln och det ar ju da
punkten tva i femte paragrafen som handlar om att du som kopare inte far
annullera, det vill saga avbestilla en order med mindre an 30 dagars varsel. Och
da far man ju rdkna...det framgar inte uttryckligen i lagtexten men da far man ju
ta det fran...jamen leveranstillfallet helt enkelt, eller leveransdagen som du raknar
ifrdn. Och det ar val pa samma satt egentligen, som betalaningsregeln att, ja men
det ar val anda hyfsat tydligt men vi har nog danda markt att det har funnits en del
oro kring den har regeln, eller att kanske en bendagenhet hos vissa att tolka den lite
val langt och det vi menar med det &r att vi har upplevt, eller vi har haft fragor i
alla fall dar man har kunnat se det som att en del kopare har levt i tron att om
man sa att sdga lagt en bestdllning s& har den har regeln alldeles forhindrat att
man sa att sdga, att man ar helt last for att forenkla lite da. Att man skulle absolut
inte fa be sin sdljare om att minska volymen nagot, om man insett att man kopt for
mycket eller att, lat oss sdga att datumet for leveransen har blivit fel av nagot skal,
att man vill flytta fram tva dagar eller bakat. Men det finns dé en separat regel
som tar sikte pa det har som handlar just om att man som kopare ensidigt
genomdriver forandringar av avtalsvillkor och bland de avtalsvillkor som raknas
upp finns da bland annat volym, det finns tidpunkten for leverans,
leveransmetod, betalning, priser och annat. Men dar &r val var instéllning pa
enheten att de tar sikte pa olika saker, som sagt, annulleringsférbudet har man ju
liksom sagt att man liksom rent rattsligt skulle vara att man haver avtalet eller
man frantrdder kopet eller att man drar tillbaka sitt anbud, att det inte blir ndgon
affar. Du gar fran nagonting till inget helt enkelt men det finns inget som vi ser
det for att du skulle vara innanfor dér, 30-dagars intervallet att du darfor inte
skulle kunna f& med da saljarens samtycke, be om att ja men kan vi minska
volymen fran 100 till 90 till exempel eller kan vi flytta det har? Det skulle jag sdga
att det far det absolut gora, far be om det. Det du inte far gora som kopare ar att
du sa att siga genomdriver det pa egen hand.

8 (16)



KONKURRENSVERKET PODCAST UTSKRIFT

Swedish Competition Authority 2022-11-07

Marie Stromberg Lindvall:
Nej, ensidigt.

Joakim Palm:
Exakt.

Marie Stromberg Lindvall:
Ar nyckelordet hdr. Man kan vara verens men det far inte ske ensidigt.

Joakim Palm:
Men det ar absolut inte en vertradelse av det hédr annulleringsforbudet att bara
frdga om att justera eller andra nagot.

Marie Stromberg Lindvall:
Nej. Da vet jag, Juliette, att du gdrna vill sdga nadgonting om férsamring och
forlust. Sa da bollar jag over till dig.

Juliette Lehucher:

Ja sa det ar ett forbud som tillhor svarta listan och det innebar att koparen kan inte
krava, far inte krava ersattning, till leverantoren for forsamring eller férlust som
har uppkommit efter att risken har 6vergatt fran leverantoren till koparen om den
dar forsamringen eller forlust inte har uppkommit pa grund av leverantorens fel.
Sa om jag ska tydliggora det, det innebar att nédr en kdpare har fatt produkter hos
butiken, exempelvis och den upptacker att en produkt har skadats, den kan inte
begédra ersittning till leverantdren for det om den inte &r sdker, om den inte har
bevisat att den har produkten har skadats pa grund av leverantoren helt enkelt.

Marie Stromberg Lindvall:
Precis, s& att dd maste de kunna bevisa att skadan har uppkommit hos
leverantoren eller av leverantoren, forstar jag saken ratt da?

Juliette Lehucher:

Ja for de far inte krdva nagonting som, alltsa ett fel som inte har uppkommit pa
grund av leverantoren sa for att vara saker maste man kunna ha, ja bevis eller
material. Och det som var intressant dér var forst...det dr ocksa lite som med
betalningar eller annulleringar, det handlar om definition, alltsé vad ar
forsamring eller forlust? For det finns vissa exempel som ar valdigt tydliga. Om
en yoghurt har ramlat pa golvet och den gick sonder, det ar valdigt tydligt att det
ar nagonting som dr forsamring eller forlust eller om nagonting var fel lagrat och
det blev mogel, och vem vet, det ar ganska tydligt. Men vad hander om det bara
ar ett datum, alltséd bast fore datum som har passerar? Ja ar det ocksa forsamring
eller forlust? Sa det ar nagonting som vi behovde fundera pa lite med den dar
frdgan och nagonting annat som &r lite mer praktiskt ar att denna fraga kraver att
vi har bra koll pa olika processer hos bade leverantéren och kdparen. Hur gar det
med leverans, med lager? Hur har...alltsd har de koll pa varje etapp om vad som
hander med produkterna och sa vidare.
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Marie Stromberg Lindvall:
Hur far ni koll pa de processerna? Fragar ni eller aker ni pa studiebesék eller hur,
hur far ni...?

Juliette Lehucher:
Det ar bade och. Vi kan fraga under ett drende, om det ar ett tillsynsarende. Vi
kan ocksa ga pa besok och da dr det mer informell dialog med aktdrer, det beror

pa.

Marie Stromberg Lindvall:
For att forsta hur processen ser ut helt enkelt.

Juliette Lehucher:

Exakt ja. Och sedan nagot som ar intressant med denna fraga ocksa att hitta en
ratt balans och det ar kopplat med processen for 4 ena sidan maste vi na syftet
med lagen som éar att skydda leverantorer som dr lite svagare part. Men det ar
ocksa viktigt att inte forstora hur kedjan fungerar och sa det ar en balans som vi
maste hitta och som &r valdigt aktuell i denna fraga.

Marie Stromberg Lindvall:
Spannande. Det ar intressant att folja hur...det dr ett genomgdende monster har
att fragorna betalningar, annulleringar, hur svart kan det vara? Och sa borjar man

titta pa fragorna och sa doljer sig en hel del intressant ddr som man maste férhalla

sig till och utreda. Ska vi hoppa vidare?

Juliette Lehucher:
Ja.

Marie Stromberg Lindvall:

Négonting som ar jatteaktuellt just nu nér vi spelar in den har podden &r
prisfragor. Det ar forstés alltid aktuellt men nu ar det lite extra aktuellt just nu.
Just prisfragor, dér finns det en hel del att sdga ocks3, eller hur Joakim?

Joakim Palm:

Ja men prisfragor ar véldigt mycket i ropet nu, som du sdger, och jag tankte anda
backa bandet lite for nar fragan om pris kom upp, faktiskt innan lagens
ikrafttradande eller valdigt...ja i nartid till det till 1 november forra aret och vi
hade ju da kanske inte samma situation som vi har i dag vad géller inflation och
annat men det var...man har haft en press i den har sektorn under lang tid anda
med energipriser och annat. Men nagot som var lite intressant och som vi fick
tanka kring ratt snabbt d& bade liksom faktiskt innan lagen ens formellt gallde,
det var ju da leverantorer eller sédljare som kontaktade oss och berattade om att
deras kopare da hade hanvisat till LOH eller UTP lagen, som manga kallar den
ocksa och sa att sdga dberopat den som ett argument for en prissankning. Helt
enkelt att det ar tuffare villkor menar en del kopare eller att man fordelar om risk
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och att man darmed skulle f& en sorts premie, sd att sdga, jamen ni far det har, da
kan vi fa ett battre pris for de har villkoren kan vara battre for er.

Marie Stromberg Lindvall:
Jaha sa man tog sjdlva lagen som argument for att fa sankta priser?

Joakim Palm:

Exakt. Och det var en lite intressant sits for att det kom sa liksom direkt inpa fran
att lagen borjade gélla och liksom ja, vi funderade pa vad kan vi sdga om det har
eller behover vi saga nagot om det hér och det vi landade i var val att, jamen vi
kan nog inte tycka sa mycket om det egentligen for det ar danda ett medvetet val
fran lagstiftaren att vi saknar verktyg och mandat for att egentligen saga nagot om
priser i sig. Ar det hér ratt pris eller ett rimligt pris eller ett for 1agt pris? Vi har ju
inte de verktygen eller mandaten utan det vi kan angripa, det dr framfor allt som
vi namnde tidigare, ensidiga dndringar av pris eller ett sa att sdga ersattningar och
krav pa betalning som inte ar legitimt grundande eller som en kopare riktar pa fel
premisser eller fel skal.

Marie Stromberg Lindvall:
Sé ingenting om priset som sadant?

Joakim Palm:

Exakt. Och det framgar ratt tydligt i lagens forarbeten, att det ar liksom det ar
fortfarande avtalsfrihet. Prisfrdgan ar en viktig forhandlingsfraga och det ar inget
som vi generellt sett har mandat att tycka till om. Sedan kan saklart saken vara lite
mer komplicerad om man har...alltsa i handeln finns ju ofta avtal kanske pa flera
nivéer, det finns kanske nagot ramavtal eller att du har ett ramavtal och ett annat
avtal med butik och liknande och att de kanske overlappar i tid och da kan det ju
saklart...sa teoretiskt sdtt sa finns det ju situationer dar man kommer in pa det har
med repressalier och liknande, att sa att sdga, hur man agerar i en férhandling. Da
kan ju sa att sdga prisforhandlingsfragan kanske fa genomslag fast det handlar da
om en annan regel. Sa kontentan blev da att vi har inte mandat eller verktyg eller
uppdrag att sa att sdga agera...genomfora nagon sorts priskontroll som sadan.

Marie Stromberg Lindvall:

Och nu, Joakim, nu ndimnde du repressalier som ju ar en fraga vi ocksa hade tankt
att ta upp har sa vi kan val ta den pa en gang helt enkelt for att...eftersom du nu
namnde den och de hianger ihop lite grann de hér sa att...du var inne pa den men
utveckla garna.

Joakim Palm:

Jamen visst. Det ar ju da aterigen ett av forbuden i svarta listan och det sager ju da
i lite mer vardagssprak lite att, en kopare ar strikt forbjuden att hota med en
repressalie eller att genomfora en repressalie mot en leverantor pa grund av att
leverantdren utnyttjar sina avtalsenliga rattigheter eller annars en juridisk
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rattighet. Sa det maste ett orsakssamband mellan hotet eller atgarden och
leverantorens agerande i ndgon man. Och det ar val...det dr ju hemskt om det
sker men som jurist ar det &nda en av de reglerna som kanske ar lite mer
intressanta och som dven tror jag kan vara ratt viktig rent praktiskt for det har
funnits en del olika asikter om hur man fér bete sig i en forhandling till exempel
eller exakt hur langt det har forbudet stracker sig och dar kan man val sdga att
som jurist sa handlar det om hur man tolkar det. Vad ar en avtalsenlig rattighet i
det fallet, kan det vara att bara sta pa sig och sdga pacta sunt servanda, alltsa
avtalet géller som det ar eller handlar det om nagot mer uttryckligt att jag
utnyttjar min rattighet enligt paragraf tre eller villkor, det har &r avtalet. Eller kan
det liksom...rdcker det med att ena parten vill andra nagonting som redan galler
och den andra vagrar och sedan straffas den ja. Vi har ju inget svar pa den just nu
for att det inte finns praxis helt enkelt. Juridisk rattighet kan man val sdga att det
ar val nagot som ar jag skulle tro vi pa enheten tanker ar lite bredare an en
avtalsenlig rattighet och den biten tar val kanske mer sikte pa att jamen nagon
leverantor skulle bli straffad eller hotad for att de kontaktar oss till exempel. Men
det ar en...tror nog vi kan se en...att vi, vi har fatt flera fragor om det har
forbudet. Bade fran koparsidan och leverantorssidan och sedan ska man ju inte
forenkla alltfor mycket. Manga aktorer &r ju bade kopare och leverantorer, det
handlar bara om vilket steg i kedjan man befinner sig. Men det dr nagot som jag i
alla fall ser fram emot att vi kommer f3 tillfalle att kika narmare pa
forhoppningsvis.

Marie Stromberg Lindvall:
Och den har fragan dok upp tidigt, nar ni borjade redan initialt eller hur?

Joakim Palm:

Ja men det gjorde den. Framfor allt da ocksa just apropa forhandlingssituationen
och fragan om delistning eller hot om avlistning, det vill sdga att man...en kopare
kanske plockar bort en del varor eller hotar med att gora det och det behover inte
vara just den metoden men det dr ofta ndgot som har...det ndmns som exempel i
lagens forarbeten och sa att sdga vart gar gransen mellan en forbjuden metod och
vad som dr en sa att sdga, en tillaten forhandlingsmetod helt enkelt. Och jag tror
att en del av problemet handlar om att i exemplet som finns i forarbetet ger en
kanske lite for latt bild dar man gar fran ett avtalstillstdnd, dar man har ett
gdllande avtal och sedan sa gar man till ett helt avtalsfritt tillstand dar man &r helt
ute i djungeln sa att sdga. Det finns ingen relation alls medan i praktiken kan det
mycket vadl vara s3, eller dr det val sa skulle jag gissa att parterna faktiskt har en
affarsrelation dnda dven om da ett avtal har 16pt ut kan det vara att de har ett
avtal pa annan niva med eller att, ja det finns en begransad 16ptid, och sant. Sa det
kan vara lite svart kanske att Oversatta den har liksom lite mer rena situationen,
den bindra, dir man antingen, sa ar det ett avtal eller sa inte ja, saklart ar det ju sa
i nagon man men...
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Marie Stromberg Lindvall:
Men har pagar arbete?

Joakim Palm:
Det gor det.

Marie Stromberg Lindvall:
Da ska vi ta den sista fragan vi hade tankt lyfta. Och da vander jag mig till dig,
Juliette, utférsaljningsupplagg och kampanjer ska du sdga nagonting om.

Juliette Lehucher:

Ja for det &r en fraga vi fick fran marknaden och som blev en véldigt intressant
fraga, kan jag sdga. Forst for att forsta vad det exakt var. Vad ar
utforsaljningsuppldgg, vad ar en kampanj? Bada innebar att produkter kan alltsa
sédljas med rabatterat pris sa det dr ndgonting som de har gemensamt men det
finns dock en skillnad, mellan dem. For att med kampanjer, det dr bara ndgonting
som planeras i forvag mellan kdparen och leverantéren medan med
utforsaljningsupplagg, det handlar mer om att sélja varor som &r kvar i lager till
ett rabatterat pris. Sarskilt efter kanske hogtider som pask eller jul, det ar
en...koparen har bestallt jaittemycket paskharar och efterfrdgan ar lite mindre an
forvantat eller nagonting hander och det finns manga kvar efter pask och vad ska
man gora med dem. Sa det dr da utforsaljningsuppldagg kommer och fragan var
men hur omfattas de av lagen och ar det okej att man anvanda dessa metoder och
ja, vilka ramar finns for dem? Sa det dr ndgonting som var intressant att tanka pa
och det var jétteintressant att fa prata med olika aktorer for att forsta battre vad
star pa spel med dessa metoder. Och for bada sidor for ibland kan det lata sa...det
ar inte svart eller vitt. Det kan vara ndgonting som gynnar bade leverantdren och
koparen. Ibland ar det lite mer obalans sa det ar intressant att forsta ratt hur det
fungerar.

Marie Stromberg Lindvall:

Det var som du formulerade dig precis som Joakim nyss formulerade sig ocksa
och det ar inte svart eller vitt. Det kan vara...se ut pa andra satt ocksa. Ska vi
avrunda med de dér? Det har dr ju da exempel pa fragor som ni har knéckt pa
under det har forsta dret med LOH. Som sagt var, ni jobbar ju med véldigt manga
andra fragor ocksad men det har dr nagra av dem viktigare fragorna. Men innan vi
avrundar da sa skulle jag ocksa vilja fraga de har viktiga fragorna som ni har
jobbat med under aret med, finns det nagra fragor som in inte har fatt som ni
skulle vilja jobba mera med, som ni tycker skulle vara intressanta att fa jobba
med? Vad sdger du, Joakim?

Joakim Palm:

Ja men det skulle vara kul, tror jag i alla fall att fa jobba lite mer med graa listan.
Vissa av bestimmelserna dar, eller i alla fall kanske fa fragor om dem sa att séga,
eller att vi pa den vagen gor narmare analyser exakt av hur forbuden ar tankta att
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fungera och sa. Framfor allt frdgorna om marknadsforing tror jag kan vara av stor
vikt ute i verkligheten. Den kikar vi ju visserligen pa i ndgon mén i dag inom
ramen fOr ett drende men det &r ju en intressant regel och dven tanker jag faktiskt
forsamring och forlust. Vi jobbar visserligen med en, och utreder en, inom ramen
for ett arende tror jag som Juliette har och att vi har kikat pa den sa att siga mer
proaktivt men det dr ocksd, dar tror jag val att det finns ett stort intresse fran
kopare och leverantorer och de som ar verksamma att det kommer beslut fran oss
och dven praxis for dem ar dnda rétt centrala tycker jag apropa liksom de
ekonomiska incitament som finns for parterna eller riskférdelning och
finansiering och annat.

Marie Stromberg Lindvall:
Du d3, Juliette. Finns det ndgon fraga du skulle vilja sitta tinderna i och jobba
mer med?

Juliette Lehucher:

Nej men jag héller med Joakim. Det vore intressant att fa fler fragor om
forsamring och forlust for att det finns val olika aspekter med denna fraga sa det
vore intressant att kunna kika pa flera av dem.

Marie Stromberg Lindvall:

Men hor ni, sakfragor i all 4ra. Nu har vi gatt igenom ndgra av sakfragorna ni
jobbar med. Ni gor andra saker ocksa, Juliette du har flera intressanta saker pa ditt
bord som du jobbar med. Ska du berétta?

Juliette Lehucher:

Ja eller enhetens bord for det delar jag med andra. Men ja, det dr sant att vi har
olika kommunikationsprojekt pa gang och en som jag kan ndmna forst ar
malgruppsanalysen och det dr en enkat, analys vi gor for att undersoka det basta
sattet att nd marknadsaktorer och vara tillsynsobjekt for att anpassa var
kommunikation med dem f6r kommunikation ar jatteviktigt for oss, for att fa en
bra regelkdannedom. Sa det dr darfor vi har den analysen for att ja, veta hur vi kan
na personer pa basta satt. Sa det ar det forsta projektet. Det finns ett projekt till
som handlar om offentliga aktorer och det ar ocksa inom kommunikation men
sarskilt for offentliga aktorer for vi har forstatt genom ett forsta projekt att det
saknas regelkdnnedom bland vissa offentliga aktorer sa vi har bestamt oss att ha
en del av var kommunikation som man anpassar sarskilt for dem.

Marie Stromberg Lindvall:
Till offentliga aktorer, offentliga inkdpare?

Juliette Lehucher:
Exakt. Och det ar projektet att ha en speciell webbsida pa var webbplats for
offentliga aktorer eller att ha dven digitalt Oppet hus dar offentliga aktorer kan
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stdlla fragor till oss. Det ar ett sétt att na dem pa ett, ja lite battre och hjdlpa dem fa
en battre kannedom om lagen helt enkelt.

Marie Stromberg Lindvall:
Saker som kommer handa framover alltsa?

Juliette Lehucher:

Exakt. Och det finns ett till projekt ocksa och du namnde det lite grann i borjan av
var inspelning och det handlar om att lagen skall fylla ett ar valdigt snart och det
tanker vi uppmarksamma via ett webbinarium den 10 november.

Marie Stromberg Lindvall:

Just det. Det kan man anmala sig pa var webbplats, till det webbinariet for den
som lyssnar pa detta innan 10 november. Ja, malgruppsanalyser och projekt mot
offentliga aktorer och hogtidlighallande av LOH ett ar, det dr andra saker som
hander som sagt var. Nu hade jag tankt avrunda den héar inspelningen med att
fraga er vad ni hoppas ha fatt sett mera av om ett ar nar vi sitter har och det ar tva
ar sedan lagen infordes men jag inser att ni svarade alldeles nyss pa den fragan
nar vi pratade om vad ni skulle vilja se mer av. Eller hur? Eller har ni nagonting
mer att tillagga an det ni sa da, att ni ville se mer av fragor om marknadsforing till
exempel. Ar det ndgonting annat ni skulle vilja se om tva ar?

Joakim Palm:

Ja men det ar det ju och det dr ndstan oavsett vilken sakfraga det ar sa tror jag att
alla vill ha beslut och beslut som 6verklagas. Det kanske inte det vi vill men det ar
bra att det gors anda for det dr sa man far praxis, att vaxa fram. Det vill sdga att
domstolarna far saga till om vad LOH betyder for det vi gér nu med
stallningstagande och kommunikation, det ar viktigt och det &r bra och det fyller
framfor allt en funktion i det har skedet men i slutdndan sa ar det ju
prejudikatbildning och praxis som far den har lagen att falla pa plats i ndgon man.
Sa det tror jag nog ar efterfragat av oss och dven branschen.

Marie Stromberg Lindvall:
Ja, s da hoppas vi pa det om ett ar.

Joakim Palm:
Vi far se, jag skulle inte satsa pengar pa tidslinjen hdr men det skulle vara trevligt
att ha.

Marie Stromberg Lindvall:
Och Juliette, vad sdger du om ett ar nar vi sitter framfor de har mikrofonerna. Vad
skulle du vilja ha sett mer av?

Juliette Lehucher:
Men fler anmaélningar saklart. Det dr basta sattet for oss att borja tillsynsarenden
och kolla igenom vissa fragor.
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Marie Stromberg Lindvall:

Sa mera praxis och flera anmalningar om ett ar? Bra hor ni, vi avrundar med det
hér. Jag tackar er for att ni var med och pratade sakfragor har i podden. Jag tackar
dig, Juliette.

Juliette Lehucher:
Tack.

Marie Stromberg Lindvall:
Och jag tackar dig, Joakim.

Joakim Palm:
Tack sa mycket.

Marie Stromberg Lindvall:

Och sa vill jag bara avsluta med att om igen namna att de flesta av de fragor som
vi har pratat har, eller jag skulle val vilja sdga sa gott som alla fragor finns att ldsa
mer om pa var webbplats och dar kan man ocksd prenumerera pa OH:s
nyhetsbrev ddr manga fragor kontinuerligt lyfts som enheten jobbar med. Och sa
gar det forstas bra att ringa till Konkurrensverket och prata med OH enheten och
kontaktuppgifterna finns pa webbplatsen. Med det sa sager jag att jag heter Marie
Stromberg Lindvall, tack for att ni lyssnade.
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