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Marknadsandelar och elhandelsmarginaler for E.ON, Fortum och
Vattenfall

Inledning

I foreliggande promemoria redogors for marknadsandelar under 2006 for de tre
storsta foretagen pa elmarknaden i Sverige: E.ON, Fortum och Vattenfall. Detta
dels for grossistmarknaden, den sa kallade rakraftsmarknaden, och dels for detal-
jistmarknaden, den sa kallade elhandelsmarknaden (slutkundsmarknaden).
Vidare uppskattas elhandelsmarginaler i slutkundsledet for E.ON, Fortum och
Vattenfall under aren 2004 till 2006. Detta for tva typkunder: liten hushallskund
(arlig elforbrukning 2 000 kWh) respektive stor hushallskund (arlig elférbrukning
20 000 kWh), och for tva typer av avtal: ett- respektive treariga fastprisavtal.

Marknadsandelar

I detta avsnitt presenteras marknadsandelar for E.ON, Fortum och Vattenfall un-
der 2006. Marknadsandelar berdknas dels for rdkraftsmarknaden, baserat pa pro-
ducerad volym el i Sverige respektive Norden, dels for elhandelsmarknaden, ba-
serat pa antal kunder respektive levererad volym el (méangd sald el) i Sverige.!

Rdkraftsmarknaden

Nar det inte finns nagra overforingsbegransningar, som delar upp marknaden i
separata prisomraden &r rakraftsmarknaden att betrakta som nordisk, eller at-
minstone storre an Sverige. Till exempel hade den nordiska rakraftsmarknaden
under 2006 ett gemensamt pris, utgjorde en marknad, under cirka 33 procent av
tiden. Sverige var under aret isolerat fran alla andra prisomraden under 9 timmar
(av totalt 8 760 timmar under ett ar).2 Under resterande del av tiden bildade

! Berakningarna av marknadsandelar bygger pa preliminér statistik vad avser respektive

delmarknads totala omfattning under 2006.

2 Uppgifter fran Energimarknadsinspektionen.
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Sverige en gemensam rakraftsmarknad med atminstone ett annat budomrade i
Norden.

I Figur 1 presenteras marknadsandelar pa (a) svensk respektive (b) nordisk niva
pa rakraftsmarknaden under 2006 for E.ON, Fortum och Vattenfall, baserat pa
producerad volym el. Foretagens sammanlagda marknadsandel pa rakraftsmark-
naden var cirka 86 procent i Sverige och cirka 39 procent i Norden.

Figur 1 Marknadsandelar pa rakraftsmarknaden 2006 (preliminira uppgifter)
a) Sverige b) Norden

Ovriga 14% E.ON 8%
E.ON 21%

Fortum 14%

Fortum 19% Ovriga 61% Vattenfall 18%

Vattenfall 45%

Killor: Respektive elproducent och Svensk Energi

Elhandelsmarknaden

Elhandelsmarknaden ar, i alla fall for icke-elintensiva elanvandare, i forsta hand
att betrakta som nationell (svensk). Detta fOljer av att det exempelvis stalls krav pa
nationellt balansansvar gentemot respektive systemansvarig for att bedriva elhan-
delsverksamhet i respektive land.

I Figur 2 presenteras E.ONs, Fortums och Vattenfalls marknadsandelar f6r 2006
pa den svenska elhandelsmarknaden, baserat pa antal kunder. Bolagens samman-
lagda marknadsandel uppgick under aret till cirka 43 procent.

Figur 2 Marknadsandelar pa elhandelsmarknaden 2006 baserat pa antal kunder

(prelimindra uppgifter)
E.ON 16%

Fortum 14%

Ovriga 57%

Vattenfall 13%

Killor: Respektive elproducent och SCB
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Ett alternativt satt att beskriva marknadsandelar pa elhandelsmarknaden ar att i
stdllet berdkna andelarna utifran levererad volym (sald kvantitet) el till slutkun-
der. Detta satt att rdkna tar daven hansyn till storleken pa kunderna och darigenom
speglar det respektive aktors faktiska forsédljning pa elhandelsmarknaden.

I Figur 3 presenteras marknadsandelar for E.ONs, Fortums, och Vattenfalls forsalj-
ning till egna slutkunder (a), samt for koncernens totala levererade volym (b). Det
vill sdga forsdljning via dotterbolag, intressebolag, aterforsaljare, foretag med
partnerskapsavtal etc. Den volymbaserade marknadsandelsberdkningen visar pa
en sammanlagd marknadsandel pa omkring 51 procent for forsdljning direkt till
egna slutkunder och en (indirekt) total marknadsandel pa cirka 65 procent vad av-
ser total levererad volym i elhandelsverksamheten.

Figur 3 Marknadsandelar pa elhandelsmarknaden 2006 baserat pa levererad volym el

(prelimindra uppgifter)
a) Egna slutkunder b) Total levererad volym

E.ON 12% E.ON 15% Fortum 14%

Fortum 8%

Ovriga 49%

Ovriga 35% Vattenfall 36%

Vattenfall 31%

Killor: Respektive elproducent, SCB och Svensk Energi

Elhandelsmarginaler

I detta avsnitt skattas elhandelsmarginaler for E.ON, Fortum och Vattenfall for
typkunder med en arlig elforbrukning pa 2 000 kWh (lagenhetskund) respektive
20 000 kWh (villa med elvarme). Detta for de tva vanligaste avtalsformerna bland
aktiva elkunder i Sverige: ett- respektive tredriga fastprisavtal. Inledningsvis dis-
kuteras dock hur elhandelsmarginaler kan uppskattas.

Skattning av elhandelsmarginaler

Med elhandelsmarginal avses skillnaden mellan bolagens forsaljningspris till slut-
kund och inképskostnaden for motsvarande méangd elenergi. Information om for-
sdljningspriser har inhdmtats direkt fran respektive foretag, men information om
slutkundspriser finns dven tillgangliga pa andra hall.? Bolagens inkopskostnad ar

3 Exempelvis finns ett antal prisjamforelser dar elhandlarnas prissattning jamfors for olika
typkunder. Konsumentverkets elprisguide &r ett exempel pa en sddan jamforelse, men
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foretagsspecifik och detaljerad information om denna kostnad gors normalt inte
allmant tillganglig. Ett alternativ ar att utga ifran vad motsvarande inkop av kraft
skulle ha kostat pa elmarknaden, sa kallat grundkraftspris.

Marknadens vdrdering av inkdpskostnaden av en godtycklig méangd el f6r en
given kontraktsperiod (for tidsbegransade fastprisavtal) aterspeglas av priser pa
motsvarande finansiella kontrakt pa Nord Pools terminsmarknad. Detta vid varje
tidpunkt for vilken jamforelsen ska goras. Utifran dessa finansiella priser kan en
prissdakrad inkopskostnad for en period som motsvarar en viss kontraktsperiod (i
detta fall ett eller tre ar) berdknas.

I normalfallet prissakras inte all forsdljning vid varje givet tillfalle fullt ut sa att
den motsvarar den tillkommande volymen. Borspriserna varierar saval inom aren
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(sommar och vinter) som mellan aren och beror pa manga olika faktorer, exempel-

vis hydrologiskt lage, priser pa utslappsratter etc. Prisutvecklingen ar dessutom
svar att forutspa sdkert. Prissakring syftar till att jimna ut inkdpskostnaden over
tiden genom att binda priset vid olika tillfdllen och darigenom sprida riskerna.
For att battre avspegla faktiskt beteende pa marknaden berdknas darfor for varje
vecka ett pris pa en portfolj bestaende av olika langa finansiella kontrakt.

De marknadsvarderade portfoljer som anvands i skattningen av bolagens elhan-
delsmarginaler har kontinuerligt berdknats for varje vecka utifran officiella ter-
minspriser fran Nord Pool (veckoslutkurser). De priser som inkluderats i port-
foljen dr en blandning av kortare mer siasongsberoende produkter och langa ter-
minskontrakt (upp till ett respektive tre ar). Alla terminspriser i portfoljen har
givits lika vikt i berakningen av det viktade portfoljspriset.

Till detta viktade portfoljpris laggs d@ven Nord Pools slutkurser for sa kallade
”Contracts for Difference” (CfD) for Stockholm (Sverige). CfD anvands for att

hantera risken att omradespriset avviker fran systempriset, sa kallad prisomrades-

risk. Summan av terminspriserna och CfD-priserna ger, efter valutakonvertering
med officiella vaxelkurser (veckomedel), det marknadsbaserade grundkraftspris
som kan jamforas med de studerade foretagens slutkundspriser:

Grundkraftspris = (Terminspris + CfD-pris) * SEK/EUR(NOK) (1)

aven privata alternativ erbjuds (t.ex. Elprisguiden, Pricerunner och Montel Powernews).
Aktuella elpriserbjudanden publiceras dven pa respektive elhandelsbolags hemsida.
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En jamforelse av foretagens faktiska slutkundspriser med det berdknade grund-
kraftspriset visar pa trenden i elhandelsmarginalernas utveckling, snarare dn pa fak-
tisk elhandelsmarginal, detta pa ett transparent och konsekvent sitt.

I Figur 4 jamfors de beraknade grundkraftspriserna for ett respektive tre ar med
Kraftaffarers sa kallade 52-veckorspris samt med motsvarande marknadspriser
fran Nord Pool. Som forvantat foljer det ettariga grundkraftspriset val Kraftaffa-
rers pris, medan det tredriga grundkraftspriset uppvisar en stabilare utveckling
over tiden.

Figur 4 Berdknade grundkraftsportféljer som anvinds i skattningen av
elhandelsmarginaler (veckovisa priser)
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Killor: Kraftaffarer och Nord Pool

Utover kostnader for prissdakring och omradesrisker medfdr tecknandet av ett el-
handelsavtal d@ven andra typer kostnader for bolagens forsaljningsverksamhet.
Exempelvis maste ett elhandelsbolag som tecknat ett fastprisavtal ta hansyn till att
kundens forbrukning varierar over tiden, sa kallad profilrisk. Andra typer av ris-
ker och kostnader som kan uppsta for elhandlarna innefattar volymrisk, valuta-
risk, balanskostnader, effektreservskostnader, administrativa kostnader etc. Dessa
andra typer av risker och kostnader har kvantifierats av bland annat Svensk Ener-
gi till cirka 1-6 ore per kWh.* Kraftaffarer uppger pa sin hemsida att forbruknings-
variationer medfor en kostnad péa ungefar 1-3 6re per kWh.* I berdkningarna av

+ Atergivet i Regelutredningen (SOU 2005:4).
5 Se nyhetsbrevet Kraftaffarers hemsida: www kraftaffarer.se.
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elhandelsmarginaler for E.ON, Fortum och Vattenfall tas ingen hansyn till dessa
andra typer av risker och kostnader. De uppskattade elhandelsmarginalerna ar
darmed att betrakta som bruttomarginaler som endast speglar skillnader gent-
emot det marknadsvarderade grundkraftspriset. Grundkraftspriset avspeglar
med andra ord marknadens vardering av kostnaden for prissakring samt kost-
nader for hantering av omradesprisrisk, medan de skattade bruttomarginalerna
ocksa ska tacka kostnader for forbrukningsvariationer, valutarisk, administrativa
kostnader etc.

Elhandelsmarginaler for ett- respektive tredriga fastprisavtal

I Figur 5 presenteras skattade bruttomarginaler for perioden 2004 till 2006, detta
for den mindre typkunden med ettarskontrakt hos E.ON, Fortum respektive Vat-
tenfall.

Figur 5 Bruttomarginaler — 1-arsavtal for sma hushadllskunder (veckovirden)
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Overlag ar marginalerna for denna typ av kunder goda 6ver hela den studerade
perioden.® Tendensen med sjunkande elhandelsmarginaler genom att slutkunds-
priserna sldpar efter nar marknadspriserna stiger, och vice versa, ar tydlig. For
Fortum ar den uppskattade bruttomarginalen negativ under tva veckor i augusti
2006, vilket visar att slutkundspriset under dessa veckor understeg det berdknade

6 Vart att notera med avseende pa dessa berdkningar ar att skillnaderna i marginaler
mellan sma och stora hushallskunder i forsta hand kan forklaras med att den fasta
avgiften far ett relativt stort genomslag pa elpriset for hushallskunden som har en lag
forbrukning.
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grundkraftspriset. E.ONs och Vattenfalls bruttomarginaler foljer varandra relativt
véal, medan den skattade marginalen for Fortum varierar avsevart 6ver den stude-
rade perioden.

Motsvarande bruttomarginalutveckling pa ettarsavtal for den storre typkunden
presenteras i Figur 6.

Figur 6 Bruttomarginaler — 1-arsavtal for stora hushallskunder (veckovirden)
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Aven jamforelsen for den storre hushallskunden visar pa tendensen att bolagens
elhandelsmarginalutveckling gar i motsatt riktning till prisutvecklingen pa elbor-
sen. Overlag &r de uppskattade bruttomarginalerna for ettarsavtal for den storre
typkunden lagre. Vidare har samtliga de studerade bolagens prisséttning pa ett-
arsavtal periodvis under saval 2005 som 2006 underskridit det berdaknade grund-
kraftspriset. I samband med den kraftiga uppgangen i marknadspriset i slutet av
juli/borjan av augusti 2006 var den skattade marginalen for de studerade bolagen
antingen mycket 1ag eller negativ. Fortum uppvisar aterigen den mest volatila
marginalutvecklingen.

Skattade bruttomarginaler som visar pa likartade tendenser for trearsavtal fram-
gar av Figur 7 (sma hushallskunder) respektive Figur 8 (stora hushallskunder).
For den mindre typkunden framgar av Figur 7 att den berdknade bruttomargina-
len f6r samtliga bolag ar positiv under den studerade perioden. Noterbar ar
effekten av Vattenfalls sa kallade trygghetsavtal utan fast avgift som medfort att
bruttomarginalen (och trearspriset) ar den (det) samma for alla privatkunder, se
ocksa Figur 8. Tydligt ar ocksa att Vattenfall, i och med introduktionen av trygg-
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hetsavtalet i juni 2006, 6vergatt till en lagmarginalstrategi pa trearsavtalen. Detta i
jamforelse med den strategi som foretaget tillimpade fore avtalet introducerades.

Figur 7 Bruttomarginaler - 3-arsavtal f6r sma hushallskunder (veckovirden)
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Figur 8 Bruttomarginaler — 3-arsavtal for stora hushallskunder (veckovirden)
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Med avseende pa marginalutvecklingen pa trearsavtal for den storre hushallskun-
den (Figur 8), underskrids det berdknade grundkraftspriset av Fortum under ett
fatal veckor 2005 samt periodvis under varen/sensommaren 2006. De 6vergripan-
de tendenserna 6verensstimmer vdl med resonemangen ovan; Fortums brutto-
marginalutveckling framstar som mest volatil, medan Vattenfalls introduktion av
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trygghetsavtalet medfort en forandrad prissattning for bolaget pa elhandelsmark-
naden genom en Overgang till en lagmarginalstrategi.

I syfte att erhalla en tydligare och mer genomskadlig bild av tendenserna i utveck-
lingen av elhandelsmarginalerna 6ver tiden presenteras i Tabell 1 arsmedel for
respektive typkund och bolag.

Tabell 1 Bruttomarginaler f6r E.ON, Fortum och Vattenfall 2004-2006 (arsmedel)

2004 2005 2006
1-arsavtal  3-arsavtal 1-arsavtal  3-arsavtal 1-arsavtal  3-arsavtal
Kundtyp (ore/kWh)  (6re/kWh)  (6re/kWh) (6re/kWh) (6re/kWh) (6re/kWh)

E.ON 2 000 kWh 20 21 17 18 18 20
20 000 kWh 7 8 4 5 5 7
Fortum 2 000 kWh 18 18 15 15 16 16
20 000 kWh 7 8 3 3 4 4
Vattenfall 2000 kWh 20 21 15 16 16 10
20 000 kWh 7 8 4 5 4 4

Av jamforelsen i Tabell 1 framgar att de uppskattade bruttomarginalerna minskat
nagot for den storre typkunden under den studerade perioden (i alla fall f6r For-
tum och Vattenfall), vilket kan tyda pa en 6kad priskonkurrens, medan brutto-
marginalutvecklingen f6r den mindre typkunden ar relativt stabil (férutom for
Vattenfall under 2006). Bolagens genomsnittliga bruttomarginaler, for bada typer-
na av avtal och typkunder, dr genomgaende positiva under perioden. Detta indi-
kerar att det kan finnas ett utrymme for att ocksa tacka de andra risker och kost-
nader som forknippas med elhandelsverksamhet.
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